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ECONOMIA Y POLITICA 1
INSTITUCION EDUCATIVA SAN JOSE DE VENECIA

MODULO N° 1

ECONOMIA

EJESTEMATICOS
Concepto y origen de laeconomia
Modos de produccion atraves de la historia
Conceptos bésicos rel acionados con la microeconomia
Conceptos bésicos relacionados con la macroeconomia
Noticias de actualidad rel acionadas con economiay politica

OBJETIVOS
Definir con claridad los conceptos de economia, microeconomiay macroeconomia
Reconocer laimportancia que tienen los modos de produccién alo largo de la historia
Identificar las principal es variables microeconémicas y su importancia en la economia
Identificar las principal es variables macroecondmicas y su importancia en la economia.
Comentar naticias de actualidad relacionadas con la politicay economia.

CONTENIDOS
Concepto y origen de la economia
Modos de produccion através de la historia
Lamicroeconomiay sus variables
Lamacroeconomiay sus variables

CRITERIOS DE DESEMPENO
Diferencialos conceptos de economia, microeconomiay macroeconomia.
Reconoce laimportancia que tienen los modos de produccion alo largo de la historia
Identifica las principales variables microeconémicas y su importancia en la economia
Identifica las principales variables macroecondémicas y su importancia en la economia.
Comenta noticias de actualidad relacionadas con economiay politica
Participa en clase y presenta oportunamente, talleres, tareas, ensayos, informe de videos y evaluaciones
del &rea de economiay politica.

PARA PENSAR

Compra solo lo necesario, no lo conventente. Lo innecesarto, aangue cacste un solo céntimo, es caro.
(Séneca)

Cuida de los peguerios gastos; un peguciio agyjero hunde un barco. En este mando, ningana cosa ¢s
clepta salvo la muerte y los impuestos, (Begjamin Franklin/

Deffinicion de economista; es un experto gue masiana sabpd explicar por gué las cosas gue predgjo
ager no han sucedido hoy. (Lampence J, Peter)

£l pinico causa gue vendas en el byon, y la codicia causa gue compres cerca a la cima, (Stan
Weinstein)

£l dnico presupucsto bueno es el presupucsto equiibrado, (Adam Smith)

La audacia en los negocdos es lo primero, lo segando y lo tepcero. (Thomas Fuller)
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ECONOMIA Y POLITICA 2
7. La economia consiste en sabep gastap y el ahorro en saber guardar. (Orison Swett Mapden)

8. La infflacion es como el pecado; cada gobierno la denuncia, pero cada gobierno la prictica. (Georg
Christoph)

9. Las grandes multinacionales son pegquerias empresas gue han tenido éxito. (Robert Tomnsend)

70. Los empresapios descan vepse libres del Goblerno cuando prosperan, pero protegidos cuando les va
mal, (William 8)

77. Muachisima gente se ha vuclto pesimista por financiar a optimistas, (C.7. Jones)
72, Nunca inviertas en an negocio gue no puedas entender (Warren Buffet)

73, Perder de mala manera el dinero constituye generalmente un vepdadero delito; pero adguiriro de
mala manera es peoy; aangue lo peoy de todo cs deprochaplo. (John Raskin)

74 8( los economistas supicran de negocios serian picos y no consgieros de los picos. (Kipk Kerkorian)

15. £/ interés es el perfume del capital, (Voltaire)

TEMA NUMERO UNO (1)

CONCEPTO Y ORIGEN DE LA ECONOMIA
MODOS DE PRODUCCION A TRAVESDE LA HISTORIA

QUE ESECONOMIA

La economia es una ciencia socia que estudia las leyes de produccién, distribucién, intercambio y consumo de
bienes y servicios que € hombre necesita o desea. Las necesidades del hombre, en casi todos los campos, son
superiores a los medios de que dispone para satisfacerlas, de ahi se derivala actividad econémica.

La escasez de recursos sugiere la idea de que los recursos materiales son limitados y no es posible producir una
cantidad infinita de bienes, teniendo en cuentaque |l os deseosy |as necesidades humanas son ilimitadas einsaciabl es.

Los recursos, en realidad, son suficientes, pero la administracion actualmente esta siendo errénea. Gandhi dijo una
vez: “En la Tierra hay suficiente para satisfacer las necesidades de todos, pero no tanto como para satisfacer la
avaricia de algunos”.

Con base en este principio, la economia observa el comportamiento humano como resultado de larelacion entre las
necesidades humanas y |os recursos disponibles para satisfacer esas necesidades.

La investigacion de los principaes problemas econdmicos y la toma de decisiones se basan en cuatro preguntas
fundamental es sobre la produccion: ¢qué producir?, ¢cuando producir?, ¢cuanto producir?, ¢para quién producir?

¢cCuandoy cdmo surgid la ciencia econdmica?

Desde el punto de vista etimol 6gico, lapalabra”economia’ proviene delosvocablosgriegos " Oikos" significahogar
y "Nemein" significa administrar. Entonces, epistemoldgicamente, economia significaria la administracion del
hogar. Entonces, € origen etimol 6gico del vocablo economia se relaciona con € arte de la adecuada administracion
del hogar para beneficio de sus habitantes.

Diferentes fil6sofos griegos utilizaron € vocablo oikonomein en sus obras y més tarde comienzan a nombrar a
economistas en referencia a aguell os que tenian la capacidad de una buena administracién del hogar. Ademés, en
gran cantidad de filésofos griegos en encuentran incipientes andlisis del comportamiento humano en relacion a
los recursos materiales, 10 que se podria considerar un analisis microeconémico precario.

Socrates utilizd € término "oikonomia' varias veces. Aristételes también analizé la relacion del hombre con
los recursos. Con los sofistas griegos, en temade andlisis paso del oikos a de la economiade la poli, por 1o que
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ECONOMIA Y POLITICA 3
encontramos temas relacionados con las finanzas publicas y 1a administracion de la cuidad.

Podemos afirmar, entonces, que en la antigua Grecia el andlisis econdmico fue més alld del andlisis de la unidad
familiar El uso del término "oikonomia' comenzd a ser el de la administracién del hogar, pero mas tarde se aplico
como la capacidad de administrar una estructura compleja, ya sea grande o pequefia. También se utilizo para
significar laadministracién de lariqueza delas ciudades (finanzas publicas). Con el pasar del tiempo, lacomplejidad
y extension de los andlisis econdmicos se fue haciendo mayor; sin embargo, durante siglos, la economia tuvo un
desarrollo y difusién relativamente lento en comparacidn con otras ciencias.

Durante la Revolucion Industria 1a economia como ciencia adquiere una considerable difusion a nivel mundial.
El nacimiento de la economia moderna tuvo lugar en Europa Occidental para luego difundir la economia como
cienciaal resto del mundo.

MODOS DE PRODUCCION A TRAVESDE LA HISTORIA

La sociedad se las haingeniado a través del tiempo para buscarle soluciones a sus inconvenientes econémicos, asi
surgen los modos de produccion. Los modos de produccion son la forma en gue las personas se organizan para
producir, distribuir y consumir los bienesy servicios que satisfacen sus necesidades.

Concepto de modos de produccion

Modo de produccién es, segun la teoria marxista, € conjunto de las fuerzas productivas y las relaciones de
produccion que las personas de una determinada sociedad establecen entre si para producir los bienes necesarios
parasu desarrollo. Eslaformaen que los hombres se han organizado histéricamente para satisfacer sus necesidades
economicas.

Qué son fuerzas productivas: Son todas esas fuerzas que son aplicadas por las personas en € proceso de
produccién (cuerpo y cerebro, herramientas y técnicas, materiales, recursos, equipos y cooperacion entre los
trabajadores), incluyendo las funciones de gestion e ingenieria indispensables técnicamente para la producci én.

Por lo tanto, se considera que las fuerzas productivas estdn compuestas por todos los factores que contribuyen ala
actividad productiva de los seres humanos.

Las herramientas y las maguinas son fuerzas productivas, como lo son las fabricas, los medios de transporte y las
comunicaciones, latecnologiay la ciencia. Los instrumentos de produccién se refieren a con qué trabajan,
las materias primas responden a qué es lo que trabagjan, y € poder laboral es o que les permite trabajar
con los instrumentos sobre la materia prima.

Qué son lasrelaciones de produccion

Por relaciones de produccion se entienden, dentro del marxismo, las relaciones que los distintos seres humanos
mantienen entre si en tanto que son agentes del proceso de produccion. Estas relaciones se establecen en funcion
del lugar que ocupan |los agentes respecto asi son poseedores 0 no de los medios de produccion.

Al producir bienes material es |as personas interacttan no solo con la naturaleza, sino también entre si. En € proceso
de produccin surgen necesariamente ciertas rel aciones entre las personas; estas se llaman rel aciones de produccion.
Para que la produccion sea posible es necesaria una relacion entre las personas y los medios. Cohen dice que las
personasy las fuerzas productivas son los Unicos términos vincul ados por |as relaciones de produccién.

Todas|asrelaciones de producci6n son entre una persona (0 grupo de personas) y otra persona (o grupo de personas),
0 entre una persona y la fuerza productiva. En otras palabras, las relaciones de produccion unen a menos a una
personay, como maximo, a unafuerza productiva.

Los hombres no pueden producir bienes materiales individual mente, aisladamente, sino en conjunto, asociandose
de un cierto modo para actuar en comin y establecer un intercambio de los productos de sus actividades. Por eso,
la produccion es siempre y bajo cualquier circunstancia, una produccion social.

Son |as relaciones de produccion las que nos dicen si un trabajador es un esclavo, un asalariado o si laméguinasirve
como un medio para explotar a trabajador o viceversa. Las relaciones de produccién son relaciones econdmicas.
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ECONOMIA Y POLITICA 4
Marx ha propuesto, amodo de esguema, |a siguiente sucesién de modos de produccion através de la historia
Modo de produccion primitivo, esclavista, asidtico, feudal, capitalistay modo de produccién socidlista.

MODOS DE PRODUCCION

MODO DE PRODUCCION PRIMITIVO
Por comunismo primitivo, comunidad primitiva, o modo de produccion primitivo, se entiende, en lateoriamarxista,
unaetapadel desarrollo de las formaciones econdmico-sociales, caracterizadas por el bajo nivel de desarrollo delas
fuerzas productivas, la propiedad colectiva de los medios de produccién (latierray las herramientas rudimentarias)
y la distribucion iguaitaria de los productos. Es el primero de los modos de produccién que Marx definié como
estados de la evolucion de la historia econdmica. La comunidad primitiva data del afio 5.000 a. C.

Histéricamente, este modo de produccion es la primeraforma en que los hombres se organi zaron para satisfacer sus
necesidades. La comunidad primitiva nace con la sociedad misma, se caracteriza por ser un grupo social que
comparte un territorio y sus costumbres, dentro de estos grupos social es tenemos |os siguientes:

*LaHorda: eslaformamaés simple delasociedad, no se distingue relacion de paternidad, filiacion ni descendencia,
existe un macho dominante con unas o més hembras con sus crias, se caracterizan por ser ndmadas de nimeros
reducidos de 30 a40 individuos y se dedican alarecoleccion.

*El Clan o Gens: tiene descendencia, elige a su parejafuera del grupo y se caracterizan por ser unidos como una
gran familia.

*La Tribu: se forma con la unidn de varios subgrupos, poseen un territorio determinado, poseen homogeneidad
cultura y existe un lenguaje definido, tiene una organizacién politica determinada. Cuando las tribus comienzan a
unirse forman los pueblos y esos vienen a ser |os antecedentes culturales de estados y naciones actual es.

Los grupos sociales de esa época eran ndmadas, ya que los hombres de esos tiempos no contaban con €
conocimiento completo ni con los instrumentos para trabgjar la tierra, subsistian de la recoleccion de frutos 'y la
caza. Con € descubrimiento del fuego comienzaadominar lanaturalezay ampliar su alimentacién ya que empieza
aingerir alimentos cocidos y elaboran nuevos instrumentos de trabajo como € arco, laflecha

En este periodo surge la primera division del trabajo, conocida como la division natural, la cual consiste en que €
hombre se dedicaalacazay alapescay lamujer alarecoleccién y elaboracion de los alimentos. También surge la
segundadivisién del trabajo representada por laagriculturay laganaderia, lacua constituye un paso muy importante
en d desarrollo de la fuerza productiva a logar € arraigo del hombre a la tierra transformandose de némada a
sedentario de estaforma comienzan aformarse |0s primeros pueblos y culturas.

En este periodo también surge € trueque ya que, con el descubrimiento del fuego, lafundicion de los metalesy
invento del tejido se comienzan afabricar adornos, ropay armas, las tribus ganaderas 'y agricolas intercambian sus
pocos excedentes por productos que satisfagan sus necesidades. El desarrollo de la fuerza productiva llega a tal
grado gue entraen contradiccién con las relaciones de producci on domi nantes en lacomunidad primitiva, cuyabase
es e trabgjo y la propiedad colectiva de los medios de produccion, debido a sus condiciones desfavorables para
producir, se da una economia de subsistenciala cual consistia en gastar |o que se producia en la misma comunidad
donde se viviay no existiael comercio, porque lo que se producia se gastaba, es decir no se producian excedentes.

Mas tarde, cuando € hombre se da cuenta que organizando y trabajando duro puede lograr una mejor ganancia
economica, empieza a abstenerse de repartir su excedente entre |os demas miembros de la comunidad, ocasionando
con ello e surgimiento de la propiedad privada sobre los medios de produccion; con ello aparece la hacienda
individual y privada que se convierte en laprincipal unidad econdmica. Las guerras también contribuyeron a que se
dieralapropiedad privada, yaque muchosintegrantes de las comunidades primitivas esclavizaban aguellas personas
que caian bajo su poder y los incluian dentro de sus pertenencias, ya no como propiedad colectiva sino individual,
contribuyendo con esto a fortalecimiento cada dia mas de la propiedad privada.

MODO DE PRODUCCION ESCLAVISTA
Primer modo de produccion basado en la explotacion que aparece en la historia; surge por descomposicién del
régimen de la comunidad primitiva. Las relaciones de produccién se basaban en la propiedad de los duefios de
esclavos (Amos) sobre los medios de produccién y sobre los esclavos. Las grandes épocas clésicas. Greciaen
lossiglosV y IV a. C.y Romadesde el Il a. C. hastael 1l d. C. fueron aquellas en las que la esclavitud fue masiva.
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ECONOMIA Y POLITICA 5
El modo de produccion esclavista es propio de un nivel de desarrollo de las fuerzas productivas netamente
preindustrial. El capital es escaso, no habiendo incentivos para la inversion, aunque se amasen inmensas fortunas
(se acumulan objetos de lujo, propiedades inmuebles y esclavos, no interesando los bienes de produccion como
maquinaria); las técnicas son muy rudimentarias y tradicionales, no habiendo incentivo para mejora, aunque pueda
haber un espectacular desarrollo intelectua precientifico (la filosofia clasica). Tierra 'y trabgo son las fuerzas
productivas fundamentales.

En este modo de produccion el esclavo es tratado por sus amos como una mercancia, porque se pueden vender y
comprar como cualquier objeto. Y a se nota una explotacion del hombre por e hombre, los amos son los duefios de
los esclavos, surgiendo asi |la propiedad privada, € aumento de la produccion, aparecen |os mercaderes, |aeconomia
es poca debido aque los esclavos no recibian salario |o cual implicaba que no se generara un comercio significativo.

En este modo de produccion las fuerzas productivas e incluso los mismos productores pertenecen a amo y 1os
esclavos reciben Unicamente |o necesario para sobrevivir, aparecen dos clases socia es totalmente antagdnicas los
esclavosy esclavistas.

MODO DE PRODUCCION ASIATICO
Fue el sistema econdmico y de produccién habitual en muchas zonas del mundo a desintegrarse las comunidades
primitivas. También [lamado régimen despético-tributario, se desarroll6 en zonas de Asia, Egipto, Persiay de la
Ameérica prehispanica (México y Pert) 3.500 A.C

Frente a las estructuras mas primitivas, en este modo ya existia la explotacién del hombre por € hombre. Ademés,
apesar de que se trabajaba para cubrir las necesidades de la comunidad, existia una clase dirigente que cobraba un
tributo alos trabajadores. Lafigura principal de esa clase dominante era el rey, que era déspotay autoritario

Para Marx, estas sociedades, aunque no son consideradas esclavistas, si dan lugar a una “esclavitud general”. Esto
era especiamente notorio cuando las comunidades tenian que trabgjar para otras comunidades por razones de
conquista. Es un sistema pre capitalista, existe explotacion del hombre, es decir, existe una clase dominante y una
clase dominada. Esta ligado aformas de produccion mas desarrolladas (Agricultura, ganaderia).

La estructura econdmica de este tipo de comunidades era bastante smple. Todos eran igua mente explotados por
las clases dirigentes. Los nobles, los militares, los administradores y 1os sacerdotes formaban la clase dominante en
este tipo de sistema. A pesar de que no se puede considerar un estado moderno, si habia una estructura semejante a
un aparato estatal.

En la cabeza de ese aparato se encontraba el déspota. En muchas ocasiones buscaba una | egitimacion religiosa para
su poder absoluto con la ayuda de la casta sacerdotal . Identificarse con los dioses, o incluso afirmar que era uno de
ellos, erafundamental para afianzar su poder frente al pueblo. Tanto € déspota como el resto de los que formaban
la clase dominante eran los que recibian los tributos de los trabajadores, por 10 que sus condiciones de vida eran
mucho mejores que las del pueblo llano.

Dada la explotacion de los trabajadores, no es sencillo mencionar muchas ventagjas de este modo de produccién.
Entre las que se pueden encontrar esta la propiedad comunal de los medios de produccion.

Aungue debian pagar € tributo correspondiente, el hecho de que las tierras fueran comunales hacia que la
distribucion de lo producido fuera muy equitativo.

De igual forma, se puede considerar como ventaja la capacidad para autoabastecerse de todo lo necesario para
sobrevivir. Por dltimo, cuando se producian excedentes podian comerciar con estos, enriqueciendo ala comunidad.
Dentro de las comunidades no existian diferencias sociales, aunque si, obviamente, con las clases dirigentes. Los
trabajadores tenian los mismos derechos y obligaciones, por 1o que no se producian conflictos por ese motivo.

L os historiadores también apuntan a que esa igualdad al canzaba a las mujeres con respecto alos hombres. Aunque
a €ellas se les reservaba el papel de madre y cuidadora, estas actividades estaban muy protegidas y consideradas
como primordiales.

Desventajas

La primera de las desventgjas erala situacion de explotacion de los trabajadores por parte del aparato dirigente; es
lo que Marx describié como “esclavitud general”. Aungue no habia una relacion personal amo-esclavo, en la
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ECONOMIA Y POLITICA 6
realidad toda la comunidad debia responder ante |os dirigentes.

Deigua forma, cuando la guerra provocaba que una comunidad explotara a otra, la situacion de los vencidos se
acercaba mucho al esclavismo.

Igualmente, los expertos sefidlan como desventgja la obligacion de pagar tributos al déspota. Dependiendo de la
actitud de este, podian ser mas 0 menos abusivos, pero siempre representaban una gran carga para los trabajadores.

En resumen: en este modo de produccién existe un soberano, que es € representante de toda la comunidad y recibe
el nombre de déspota, el cual personificaatodos los miembros dela comunidad y se encarga de cobrar |os atributos
que las comunidades sometidas deben pagar. Por eso también se e Ilama régimen despético tributario.

No hay que olvidar quelaexistencia de este modo de produccién se basa en la produccion generalizada de excedente
y que, aun cuando existe explotacion del hombre por el hombre, ésta no es personal, sino colectiva con base en la
forma de propiedad de la comunidad.

MODO DE PRODUCCION FEUDAL
El feudalismo es la formacidn econdmico social establecida como resultado de la descomposicion y hundimiento
del régimen esclavista. Como formacion econdmica-socia, € feudalismo seinicié en la Antigledad tardiacon la
transicién del modo de produccién esclavistaa feudal, a partir de lacrisis del siglo |11y, sobre todo, con la
disolucién del Imperio romano de Occidente (siglo V) y la formacion de losreinos germénicosy e Imperio
carolingio (siglos VIl y 1X) 300 afios D.C

El modo de produccién también naci6 debido a mal trato que recibian 1os esclavos de parte de sus amos, obligando
a estos en muchos caso a dafiar las herramientas de trabajo y a matar a sus amos'y su familia, motivando con esto a
guelos esclavos reclamaran mejores condiciones de vida, ahi es cuando alos esclavos seles daunalibertad amedias
porgue a pesar de ser libres siguen dependiendo, ya, no, del amo sino del sefior feudal, que se compromete a una
proteccién mutua, originando asi el modo de produccién feudal .

A raiz de la caida del imperio romano los esclavos adquirieron su libertad y comienzan a trabajar 10s terrenos
surgiendo asi |os campesinos o siervos que se agrupaban en torno a un sefior feudal, ya que éste les daba proteccion
acambio de su trabajo. Cada sefior feudal contaba con grandes cantidades de terreno.

La economia tenia caracter natural en lo fundamental y bésico, es decir los productos del trabajo se destinaban en
su masa principalmente al consumo personal y no a cambio. Sin embargo, una parte de la produccién era destinada
al sefior feudal.

Surge laiglesia que, como factor dominante, convertida en protectora de la estructura social, Su doctrina basada en
la indulgencia (aseguraban €l cielo para aquellos que dieran jugosas limosnas) la iglesia les entregaba a los
terratenientes cierto documento que dijera que sus pecadores eran perdonados a cambio de cierta cantidad detierra,
de estamaneralaiglesia se enriquecia cada vez mésy estabaa mismo nivel socia que |os terratenientes.

La base de las rel aciones de produccion dominantes bajo el Feudalismo erala propiedad del sefior feudal sobre los
medios de produccién, en primer lugar, sobre la tierra, y la propiedad incompleta sobre €l trabajador, la cua se
expresaba en diversos tipos de dependencia personal del campesino respecto a su sefior.

Durante este modo de produccion feuda se da € Vasallaje que es larelacion que mantenia un individuo con
su sefior. Dicho vinculo implicabaledtad y, a su vez, dependenciay sumisién: el vasallo debia brindar asistencia
militar y politicaal sefior, quien acambio le entregaba tierras para su usufructo.

El vasallgje era regulado por un contrato bilateral (con obligaciones para los dos partes). S €l vasalo o € sefior
cometian un incumplimiento grave, el vinculo podia disolverse. Es importante destacar que la relacion se forjaba
entre dos hombres libres (un plebeyo y un noble, o un noble de estatus inferior y un noble de estatus superior).

Todo comenzaba por medio de una ceremonia de homengje e investidura, en la cual se consagraba dicho contrato
para que comenzase atener vigencialarelacién de vasallgje. En pocas palabras, € vasalo debia apoyar sus manos
sobre las del sefior y declararse «hombre suyo», ademas de jurarle fidelidad.
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ECONOMIA Y POLITICA 7
Luego, € sefior le daba al vasallo unarama o un pufiado de tierra parasimbolizar lastierras que le cederia. Ademéas
de laprestacion militar, el vasallo se comprometia a brindar a su sefior auxilio econémico y consejo; el otro, por su
parte, le prometia proteccion militar, defensajudicial y manutencidn, ademas de las tierras.
No se debe confundir entre la servidumbre y el vasallge. En el primer caso, el siervo eracas un esclavo y su sefior
feudal podia venderlo junto a la tierra que explotaba. En e vasadlgje, € vinculo se daba entre personas de un
estamento similar.

A pesar de dichas diferencias, es importante sefidlar que € vasallge solamente fue voluntario en sus primeros
tiempos; a medida que los sefiores se hicieron méas y més poderosos, finalmente consiguieron gque este régimen se
volvieraobligatorio, de forma que ningtn hombre pudiera optar por no someterse a él.

Muchas veces los vasdlos de un sefior eran, a su vez, sefiores de otros vasallos. Esto quiere decir que
una persona podia ser vasallo respecto a otra, pero de manera simultdnea contar con |os privilegios de sefior ante
otros sujetos. De esta forma se creaba una pirdmide social encabezada por €l emperador o €l rey.

MODO DE PRODUCCION CAPITALISTA
El Capitalismo abarca desde €l siglo XV hasta nuestros dias, 1o que corresponde a la edad modernay a la edad
contemporanea Es el modo de produccion méas extendido actualmente, tuvo su germen en el feudalismo de la edad
media, basando su expansién en una utilizacién extensiva de trabajadores asalariados que estén totalmente de
desposeidos de cualquier tipo de relacion con los medios de produccion. Estos medios son propiedad exclusiva del
capitalista, €l cua obliga a los trabgjadores a firmar un contrato mediante € cua intercambian salario por
el empleo de su fuerza de trabajo.

Qué es salario

Salario, que procede del latin salarfum, es la denominacion que se otorga a la remuneracion periodica que recibe
una persona como contraprestaci én de un trabajo realizado. La etimologiadel concepto estd vinculada d uso que se
le dabaalasa enlaantigledad.

Durante la época del Imperio romano, la sal era un eemento muy valioso ya que resultaba imprescindible para la
conservacion de losaimentos a través del método conocido como salazdn. Dado su valor, la sa se empleaba
como medio de pago e incluso los soldados solian recibir su remuneracion en sal.

El salario, por lo tanto, era e pago hecho con sal. Hoy entendemos este término como un sinénimo de sueldo:
el dinero que unindividuo recibe por € trabajo querealiza. Las caracteristicas del salario estdnreguladaspor laley a
través de los contratos de trabajo.

Aungue la contraprestacidn del trabajo suele ser monetaria (es decir, dinero), el salario también puede incluir otros
componentes, como tickets o bonos que pueden canjearse por aimentos. Para evitar abusos por parte de los
empleados, existe lanocion de salario minimo, que es una paga minima por periodo (mes, diau hora) quefijalaley
paratodos | os trabajadores. Esto quiere decir que, si €l salario minimo mensual en un pais es de $ 877.803 (salario
minimo en Colombia 2020) ningun trabajador puede ganar menos de dicha suma por mes. De lo contrario, €
empleador estara violando lalegisacion.

¢Quéeslafuerzadetrabg 0? Se denomina fuerza de trabajo a la capacidad mental y fisica de cualquier ser humano
parallevar a cabo unatarea determinada. ES un concepto acufiado por Karl Marx en su doctrina, desarrollado en su
obra El capital, publicado por vez primeraen 1867. Marx planteaba en su teoria del valor-trabajo que el valor de un
bien o servicio est& determinado por la cantidad de trabajo 0 esfuerzo necesaria para producirlo, y no por el valor
de uso o lautilidad que este bien pueda ofrecer a su consumidor o propietario. De esta forma, las mercancias
especiales cuya elaboracion es particularmente dificil, tendran mucho mas valor que las demas.

Dealli, el valor de lafuerza de trabajo en una sociedad determinada seré la sumatoriadel vaor (es decir, €l trabajo
necesario para producirlos) de los bienes que componen la canasta “basica” (promedio) de consumo de la clase
obrera o trabgjadora. La fuerza de trabgjo formaria parte, asi, junto con lamateriaprimay las herramientas (medios
de produccién), de los procesos productivos de la sociedad, es decir, de aquellos en los que ésta se provee asi misma
de los bienes y servicios que necesita. A cambio de dicha capacidad productiva, la clase obrera es recompensada
con un salario, lo cua constituye € nucleo de la explotacion del hombre por el hombre).

INSTITUCION EDUCATIVA SAN JOSE DE VENECIA



ECONOMIA Y POLITICA 8
Laparadoja del valor de Adam Smith
Adam Smith explica mediante la famosa paradoja del agua y € diamante su percepcion de valor. El agua es un
bien necesario para la supervivencia ded hombre por 1o que su valor de uso es muy alto. Pero, la capacidad de
trabaj o necesaria para conseguir agua es escasa ya gque es la propia naturaleza la que facilita este bien. El agua, por
tanto, no tiene la capacidad de comprar nada ni de ser intercambiada por nada.

Un diamante en cambio tiene un valor de uso escaso, pero requiere de un proceso de trabajo comple o hasta que se
convierte en una piedra preciosay una gran cantidad de bienes pueden ser intercambiados por éste.

Existen cosas con un gran valor de uso y un escaso valor de cambio (agua).

Existen cosas con un gran valor de cambio y un escaso valor de uso (diamantes)

Ahora continuemos con la definicidbn marxista del modo de produccion capitaista, este se centra en €

establecimiento de unas relaciones de produccion basadas socialmente en la existencia de proletarios que no poseen
medios de produccién ya que pertenecen alos capitalistas, con los que realizan un contrato de trabajo, mediante e

cual venden su fuerza de trabagjo al patrén, que es la Unica propiedad gque tienen, acambio de un salario, como Unica
manera de conseguir |os medios necesarios para subsistir.

Esel capitalistael que organizalaproduccion, que en su aspecto técnico esté determinada por un nivel de desarrollo
econdémico propio de la época industrial, en que €l capital ha adquirido € predominio sobre latierra, que erala
fuerza productiva dominante en los modos de produccion anteriores (esclavismo y feudalismo). La clave de la
concepcion marxista del capitalismo esté en los conceptos de aienacion (el hecho de que el proceso y € producto
del trabajo devienen gjenos al trabajador); y de plusvalia, definida ésta como el valor que el obrero que percibe un
salario por su labor genera por encima del dinero que representa su esfuerzo laboral. Dicho valor, que podria
definirse como trabajo no pagado a obrero, queda en poder del capitaista, quien ve en la plusvalia la base de la
acumulacién monetaria. (teoria del va or-trabg o).

En esadiferenciade valor estriba paraMarx el beneficio del capitalista, puesto que es éste e querealiza el valor de
lo producido mediante la venta en € mercado, que genera un precio que ha de ser superior a costo de produccion
si es que la actividad econémica ha sido exitosa.

Para muchos autores €l capitalismo es la explotacion del hombre por el hombre, pero a su vez, también hasido €l
modo de produccién que ha permitido aumentar de formasensible la productividad del trabajo es por estarazon que
se damayor desarrollo del comercio, la produccion industrial es a gran escala, se incrementa la propiedad privada,
surge lalibre competenciay se incrementan |os desacuerdos entre trabajadores, empresarios y sindicatos.

MODO DE PRODUCCION SOCIALISTA
El sociaismo fue un ideal de sociedad justa e igualitaria que debia importarse en un mundo que sustituyera al
capitalismo, donde predominara una comunidad libre, trabajo comin, el producto se debe repartir por igua en
relacion de armonia 'y no de dominacion. No debe existir clase socia, cooperativas en la educacién y fuerza mora
el principal moderador de esta comunidad socialista es Carlos Marx y Federico Engels. Afio 1830 D.C

Los sistemas sociales contemporaneos trataron de cambiar el ambiente necesario para que se mejore la calidad de
vida de la sociedad. Algunos teoricos del socialismo, consideran que hay una ley de desarrollo planificado lo cual
solo es factible que hace un régimen de economia centralizada, ya que exige que todas |as normas de la economia
se sometan a unadireccion Unicay estructurada por e estado.

La ley de desarrollo planificado esta concebida sobre las bases de la proporcionalidad en la produccion y
distribucion, tanto de los bienes de consumo popular como de los medios de produccién y de lamano de obray de
las distintas ramas de |la economia para establecer las proporciones que deberd guardase en la economia nacional.

El modo de produccion sociaista propugna una distribucién mas justa de las riquezas y condenan la propiedad
privada de los medios de produccion y de cambio, la base del socialismo se encuentra en la denuncia de las
desigualdades socides. Una de las caracteristicas mas importante de este modo de produccion erala plusvalia que
los defensores de esta doctrina decia que | e tenia que pertenecer alos obreros mas no al empresario o capitalista, o
seaunavez comprado lafuerzadetrabgjo, e poseedor de dinero tiene e derecho de consumirla, esdecir, deobligarla
atrabgarladurante un dia entero, supongamos que durante doce horas.
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Pero € obrero creaen seis horas (tiempo de trabajo "necesario™) un producto que basta para su mantenimiento,
durante las seis horas restante (tiempo de trabajo " suplementario”) engendra un " plus producto” no retribuido por €l
capitdista, que eslaplusvalia.

Dentro del modo de produccién socialista no deben existir diferencias de clases, por 10 que se eliminalaexplotacion
del hombre por el hombre. Las relaciones sociales se basan en la cooperacién y la ayuda mutua y los medios de
produccién pertenecen al conjunto de la sociedad.

Conclusion
Se puede concluir, que e hombre ha pasado a lo largo de la historia en el aspecto-econdémico por un proceso de
periodizacion continua (desde € modo de produccion primitiva hasta el socidista), o cua nos lleva a desarrollar
unainferencia concisa de que €l trabajo siempre ha sido arduo, aungue en la actualidad tengamos la tecnol ogia, €l
hombre hatenido que aportar unafuerza detrabajo desde susinicios muy esmerada para poder suplir sus necesidades
o lade susamos. Ademas, vemos como se pasa de una sociedad desigual auna sociedad més equitativaeincluyente.

Importancia de los modos de produccion

v Los modos de produccién son importantes porque nos permite estudiar y andizar las diferentes formas de
produccion de bienes materiales para asegurar la existencia del hombre en una época determinada.

v" Los modos de produccion son importantes en la medida que han evolucionado ala par con la humanidad.

v" Los modos de produccién son elementos basicos que nos permite explicar y comprender la naturaleza de la
sociedad.

v" Losdiferentes modos de produccion han dado origen alas diferentes clases sociales que han existido en lahistoria
de lahumanidad debido alas relaciones de produccion.

v" Los modos de produccién han permitido el intercambio comercial anivel mundial.
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TEMA NUMERO DOS (2)
CONCEPTOSBASICOSDE MICROECONOMIA

QUE ESTEORIA ECONOMICA

Se entiende por teoria econdmica cadaunade | as hipétesis 0 model os que pretenden explicar aspectos de larealidad
econdmica. En la teoria econdmica se distinguen dos enfoques diferenciados que son la microeconomia y la
macroeconomia

QUE ESMICROECONOMIA
La microeconomiaes la rama de la economia que estudia e comportamiento econémico de empresas, hogares e
individuos y su interaccion con los mercados. En este sentido, se distingue de la macroeconomia, que se enfoca en
los sistemas econdmicos agran escala, como e de un pais o region.

Las personas tienen necesidades especificas que cubrir (alimentacion, vestido, medicinas, vivienda) y existen
multiples factores que influyen en la capacidad de generar recursos para satisfacer dichas necesidades, tales como
trabajo, materia prima o capital. El equilibrio y dptima distribucion de estos recursos, es materia microeconémica.

Uno de los objetivos de la microeconomia es examinar el efecto de los cambios de precios en los consumidores
(demanda) y € efecto de los precios en los productores (oferta). Por 1o que uno de sus principios bésicos de andlisis
eslaley delaofertay lademanda

Qué estudiala microeconomia

La microeconomia centra su objeto de andlisis en las siguientes variables economicas: los bienes, 1os precios, los
mercados y los agentes econémicos, y estudia, analizay explicacdmo y por qué cada individuo toma decisiones
economicas para satisfacer sus propias necesidades e intereses.

QUE ESUN BIEN EN ECONOMIA
En términos econdmicos, un bien es un elemento tangible o intangible, destinado a satisfacer alguna necesidad del
publico. Ademas, puede ser adquirido en el mercado a cambio de una contraprestacion. Es decir, parala economia,
un bien esun objeto que brindautilidad. Asi, e consumidor |o puede obtener pagando unatarifaasignadao acordada.

Cabe precisar que los bienes cuentan con cierto nivel de escasez. Por esa razon, para distribuir las unidades
disponibles entre los demandantes, se asigna un precio. Generamente, |o0s bienes cuentan con un valor econémico
propio, 1o gque hace que a su vez sean susceptibles de ser val orados en términos monetarios. En otras palabras, seles
atribuye un precio de adquisicion en el mercado.

Tipos de bienes

Existen muchos tipos de bienes segiin su grado de escasez, su funcién, su grado de transformacion, lafacilidad de
acceder a€ellos o su relacion con larenta, entre otros. Asi, las principales categorias son las siguientes:

- Bienes muebles: Son aquellos que pueden trasladarse, como discos, ropa o coches.

- Bienes inmuebles: No pueden cambiar de ubicacién. Por ende, son comercializados en € mercado donde se
producen, como es el caso de las viviendas.

- Bienes complementarios: Suelen adquirirse de manera conjunta, como un arma de fuego y lamunicién, un carro
y lagasolina, un DVD y un televisor

- Bienes sustitutivos: Estdn en un mismo mercado y compitiendo al satisfacer iguales necesidades y deseos, como
los diferentes tipos de transporte publico, Coca Colay la Pepsi

- Bien de consumo: Serautilizado por e consumidor final y no dentro del proceso de produccion de otramercancia.
Este es el caso, por giemplo, de los juguetes, |os el ectrodomésticos, los aimentos.

- Bienes de capital: Caso opuesto a anterior, ya que se destinan a la produccién posterior de otros bienes 'y no a
consumo. Nos referimos, por gemplo, ala maquinaria de una fabricatextil.

Seguin la disponibilidad |os bienes se dividen en libresy econdmicos. En el mundo capitalista, es frecuente
pensar en que todo aquello que es susceptible de satisfacer alguna necesidad para las personas puede apropiarse, y
entonces comprarse y también venderse. Sin embargo, existen algunos bienes que por su condicion de abundancia
en la naturaleza no pueden tener un duefio, ni un proceso de apropiacion ni de transformacion, y por lo tanto no
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tienen un precio: aesos bienes se los denomina bieneslibres.

Es importante tener en cuenta que los bienes libres no tienen una transformacion productiva, pero puede suceder
que algunas empresas realicen una transformacion de él y ahi si adquiera un precio de venta: en economia, € bien
original y € transformado son dos diferentes, €l primero librey € segundo econémico.

Ejemplos de bienes libres: El agua, luz solar, laarena, lalluvia, €l aire, € viento.
Ejemplo de bienes econdmicos. Agua mineral embotellada, un celular, un vuelo en una aerolinea, €l servicio de
educacion.

¢Cudl esla diferencia entre bien librey bien econémico? La oposicién producida entre los bienes libresy los
econdmicos se produce segun la abundancia en la naturaleza. Los bienes econdmicos son aquellos que cumplen
con la fundamental caracteristica de laescasez, por 1o que es frecuente que los bienes econdmicos también se
denominen bienes escasos.

La condicion fundamental para que un bien se considere un bien escaso es la de tener una necesidad mayor a la
disponibilidad, como existe menos de |0 que se hecesita, estos bienes se adquieren en e mercado pagando un precio
por su utilizacion.

Bienestangibles eintangibles

Una de las clasificaciones méas habitual es que se hace respecto de |0s bienes tiene que ver con la caracteristica que
tiene con respecto a su per ceptibilidad, es decir s se trata de un bien que existe fisicamente o de uno que no tiene
entidad, pero que sin embargo tiene valor econdmico por sus caracteristicas.

A los bienes que son fisicamente apreciables se |os conoce como bienes tangibles, y pueden tocarse y sentirse por
sus caracteristicas. Cumplen las condiciones de |os bienes econémicosy por lo tanto se negocian en el mercado,
pudiendo ser provistos por agentes privados e intercambiados en €l marco del proceso de ofertay demanda.

I ntercambio de bienestangibles
El proceso de intercambio de bienes tangibles trae aparejado consigo un conocimiento smultaneo de las
caracteristicas del bien en cuestion.

Cuando seintercambia un bien tangible, hay un objeto fisico que cambia de duefio, por lo tanto quien lo adquiere
lo reconoce como propio en su totalidad, pudiendo tener la funcidn de un bien de uso, un bien de capital o un bien
adquirido Unicamente para ser intercambiado nuevamente a efectos de obtener més dinero. Podré tratarse de bienes
muebles, cuando su intercambio incluya un trasdado fisico, o de bienes inmuebles cuando el intercambio no
modifique el lugar en &l que se encuentra el bien.

Bienesintangibles

Son aquellos que no tienen entidad fisicay que solo pueden ser percibidos a través del mutuo reconocimiento de
ciertosderechosy obligaciones como validas. Paraque un bien intangible seareconocido, es hecesario que existan
ciertas entidades dispuestas a tomar medidas s el derecho de propiedad que trae aparegjado no se respeta, en la
medida que es algo que no se puede ver y por lo tanto no se puede movilizar.

El inter cambio de bienesintangibles

El proceso de intercambio de intangibles también se produce en € mercado, pero con algunas particularidades: al
no ser observables, el reconocimiento de la validez que tiene € intangible viene dada precisamente por la sujecion
a entidades de comun acuerdo para su fiscalizacion.

El precio por el que se acuerdan estos intercambios sale, de todos modos, de unainteraccién entre los valores que
le asignan |os of ertantes y los demandantes de estos bienes.

Ejemplos de bienes intangibles: Los bienesy servicios, un seguro médico, derechos de autor, un boleto de avion,
las escrituras de un vehiculo, escrituras de una casa, licencias para € uso de servicios informéticos, e vaor de un
cheque.
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QUE ESEL PRECIO
El precio eslacantidad necesariaparaadquirir un bien, un servicio u otro objetivo. Suele ser una cantidad monetaria.
Es & pago o recompensa que se asigna ala obtencion de bienes o servicios. El precio es e sistema financiero.
Para que se produzca una transaccion €l precio tiene que ser aceptado por los compradores y vendedores. Por €llo,
el precio es un indicador del equilibrio entre consumidores y vendedores cuando compran y venden bienes o
servicios.

Existe una teoria econdmica que sirve para representar ese equilibrio entre compradores y vendedores. Es la
Ilamadaley delaofertay lademanda

OFERTA'Y DEMANDA
La definicion mas asequible que se da dela oferta es la cantidad de bien o servicio que € vendedor pone a la
venta. Este bien o servicio pueden ser bicicletas, horas de clases de conducir, caramelos o cualquier otra cosa que
Se nos ocurra.

Lademandaeslacantidad de un bien o servicio que lagente deseaadquirir. Casi todos|os seres humanosdel planeta
demandan un bien o un servicio, oro, arroz, zumo de naranja, educacion superior... No obstante, |0 més interesante
delaofertay lademanda es como interactlian la una con la otra.

La ofertay la demanda de un bien o de un servicio cambian seguin €l precio. Pongamos un gy emplo muy sencillo,
un sefior quiere comprarse unas gafas de sol. Le hacen falta porque el sol le molestaen su trabgjo diario y por ello
esta dispuesto a pagar bastante por las mismas. Este sefior se dirige a centro de la ciudad y ve que las gafas de sol
estan muy baratas, por lo que decide comprarse dos. Al bagjar €l precio la demanda de gafas de sol aumenta.

Pongamos otro eiemplo, un nifio va a kiosco a comprar caramelos, pero cuando Ilega ve gue los caramelos han
subido de precio y valen mucho mas de o que esperaba. El nifio decide que a ese precio no comprara caramelos y
si una manzana, su salud se |o agradece. Es decir, la cantidad demandada de un bien o servicio depende del precio
a que esté dicho bien en e mercado.

Algo similar ocurre con la oferta. Juan ha obtenido su primer trabajo en una carpinteria, su jefe le ofrece realizar
horas extras porque | os pedidos se van acumulando. Estas horas extras se pagan mas caras que las habituales y Juan
acepta porque estd ahorrando para un coche. En cambio, supongamos una sala de cine. La crisis afecta ala gente
que, aunque sigue queriendo ir a cine esta dispuesta apagar menos. El director delaempresadecide bagjar €l precio,
pero esto hace que realice menos proyecciones y corta las sesiones nocturnas. De este modo las salas estan mas
llenas y no tiene que pagar e suplemento de nocturnidad a los empleados que se quedaban hasta las tres. Una
reduccion del precio de mercado ha reducido la oferta disponible. Al igual que la demanda, la cantidad ofertada
depende ddl precio.

Estos gjempl os han sido muy sencillos, pero creo que son féciles de entender y necesarios para imaginarnos como
interactUan la ofertay la demanda. La ofertay la demanda interacttan entre si fijando los precios y las cantidades
de bienes y servicios que se van a producir. Esto se realiza de modo automatico sin que sea necesaria una
intervencion de un agente externo.

Manipular la ofertay la demanda es algo que |os gobiernos suelen hacer interviniendo los precios. En ocasiones se
desea que se consuma menos de un bien en concreto, como puede ser € tabaco o la gasolina, esto explicalos altos
impuestos que suelen soportar uno 'y otro.

¢QUE ESEL MERCADO Y CUALES SON SUSTIPOS?
El mercado es un ente que relaciona € individuo que busca un bien, producto o servicio con €l individuo que lo
ofrece, es decir, para que exista mercado debe de haber un comprador y un vendedor, de igua forma, mercado es
el lugar fisico o virtual @ que concurren vendedores y compradores para hacer transacciones, siguiendo los

e

principios delaofertay lademanda. EI término mercado viene del latin “mercatus™ que significamercado o tréfico.

El mercado surgié como una necesidad del hombre primitivo para intercambiar mercancias y productos que no le
eran necesarios por otros que, si 1o eran, por medio del trueque, evolucionando luego a uso de distintos objetos
utilizados como moneda como conchas, piedras de colores, trozos metdlicos, semillas como € cacao y otros, hasta
el surgimiento de la moneda metdlica propiamente como objeto de intercambio de mercancias, facilitando las
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transacciones e intercambios.
Fue desde que surgieron las primeras civilizaciones que se crearon centros especificos paracomerciar (Ios mercados
propiamente dichos), ademés de que tambi én se utili zaban transacciones por comerciantesy mercaderes ambul antes,
quienes solian vigar en caravana de poblacion en poblacién para comerciar sus mercancias por productos de
distintas regiones.

En los mercados establecidos, es decir en las edificaciones realizadas para tal fin, se comenzaron a regularizar y
supervisar las transacciones por parte de autoridades tanto civiles como religiosas, surgiendo entonces las primeras
regul aciones mercantiles, asi como la creacién de los primeros pesos y medidas, de los cuaes en la actualidad aln
se utilizan algunos, con las que se evitaban disputas entre los comerciantes y consumidores. También es cuando
comienzan algunos monopolios de productos o bienes por parte de laautoridad (civil o secular)

Con € transcurrir de los siglos surge la especializacién de los mercados en determinado tipo de producto, siendo
gue actual mente podemos encontrar mercados dedicados alas carnesy productos carnicos, las semillas, € pescado,
los metales, |os vinos, €l ectrodomésticos, herramientas, muebles, mercados de moneda, de bienes raices, etc.

L os tipos de mercado se pueden dividir segun varios criterios, ya sea por su situacion o alcance geogréafico, por €
tipo de bienes alos que estd enfocado, por € sistema econdmico reinante, etc.

Para una mejor comprension del mercado se deben entender dos conceptos importantes: la oferta es la cantidad de
bienesy servicios que los vendedores estan dispuestos a of recer a un determinado precio. Mientras que la demanda
es la formulacion expresa de un deseo que esta condicionado por |os recursos disponibles del individuo o entidad
gue busca un bien o servicio.

¢Coémo se clasifican los mer cados?
Los tipos de mercados se clasifican seguin diversos factores, como se explica a continuaci én:

Seguin su ubicacion geogr éfica

Mercado mundial o internacional

Se refiere atodos |os tipos de mercado ubicados en el exterior, incluyendo todos |os elementos que |os componen.
Por gjemplo, € mercado mundial para un fabricante de teléfonos moviles chinos seria la poblacion europea,
americanay del resto de Asia.

Mercado nacional
Es el queincluye alos potenciaes compradores, transacciones y demas factores que se encuentran dentro del pais.

Mercado regional
En este tipo de mercado se agrupan aguellos pertenecientes a una zona geogréfica o econdmica definida. Ejemplos
de mercados regionales son el Mercado Comun Europeo y el Mercado Comun del Sur (Mercosur).

Mercado local
Un mercado local es aguel que se limita a un area bastante restringida. Por ejemplo, una tienda en un centro
comercial, ubicado en una ciudad.

Segun sus clientes

Mercado del consumidor

Este tipo de mercado se define seguiin el producto que los compradores o usuarios estén dispuestos a comprar. Por
ejemplo, e «mercado de ropa deportiva» esta formado por todas las personas que demandan o requieren comprar
ropa deportiva. En este sentido, una misma persona puede pertenecer a varios mercados de consumidores, porque
tiene diferentes necesidades qué cubrir.

Mercado industrial o del productor

El mercado industrial es esencialmente un mercado de consumidores, solo que a nivel corporativo. Esto quiere decir
gue utilizan los productos que compran para fabricar bienes o servicios. Por gjemplo, el mercado industrial para el
duefio de una plantacién de maiz es el conjunto de empresas que elaboran harina de maiz.
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Mercado del revendedor
Se refiere a compariias que compran productos o servicios para luego venderlos y obtener una ganancia. Los
mayoristas y minoristas de alimentos, por gemplo, forman parte del mercado de revendedores de los productores
de esos adimentos.

M er cado seguin la competencia

La RAE (Real Academia Espafiola de la Lengua) define e término de competencia asi: «disputa entre personas,
animales 0 cosas que aspiran a un mismo objetivo o a la superioridad en algo». Asi pues, para cefiir e significado
de este concepto a ambito de la economia, la competencia es la disputa que se produce entre personas, que en este
caso pueden ser calificadas como «oferentes» 0 «empresarios». Pero, claro estd, para que haya of erentes debe haber
demandantes. Se infiere pues que cuando algo o alguien es «competente» 10 es porque destaca en alguna clase de
ambito o bien porque posee alguna clase de habilidad que le confiere agun tipo de superioridad. Segun la
competencia los mercados se dividen en: Mercado de competencia perfecta e imperfecta.

Mercado de competencia perfecta

Es aquel mercado en e cual todos los bienes y/o servicios ofrecidos son iguales, es decir son homogéneos y es
posible sustituir una marca con otra sin mayor dificultad. El precio del producto suele ser Unico dada la elevada
cantidad de compradores. Es el mercado mas transparente de todos ya que los involucrados, sean compradores,
vendedores o0 consumidores, tienen pleno conocimiento de como se opera en el mercado, tiene un buen nimero de
compradores y vendedores, no existe e monopolio y los productos son similares o parecidos.

Ejemplo: Supongamos que vas a un mercado de verduras para comprar tomates. Hay muchos vendedores y
compradores de tomate. Usted va a un proveedor y le pregunta sobre el costo de los tomates de 1 kg, € proveedor
responde que costara $3.000. Entonces sigues adelante y averigua algunos vendedores més. Los precios de todos
los proveedores son los mismos para la cantidad demandada. Este es un ejemplo de competencia perfecta.

En e mundo real, es dificil encontrar una competencia perfecta en cualquier industria, pero hay muchas industrias
como las telecomunicaciones, automoviles, jabones, cosméticos, detergentes, bebidas frias y tecnologia que son
consideradas como competencia perfecta.

Competencia imperfecta
Se dice que un mercado presenta competencia imperfecta cuando los vendedores individuales tienen la capacidad
de afectar de manera significativa sobre el precio de mercado de sus productos o servicios.

En el caso contrario, cuando existe competencia perfecta, 1os vendedores no pueden afectar el precio de mercado
por lo que enfrentan una curva de demanda horizontal. Esto significa que cualquiera sea la cantidad que ofrezcan
sbélo pueden vender a precio de mercado. En competencia imperfecta en cambio, los vendedores enfrentan una
curva de demanda con pendiente negativa, 1o que significaque, si un vendedor decide aumentar la cantidad ofrecida
de su producto, el precio caera.

La competenciaimperfecta se divide en:

Monopolio

Este tipo de mercado se caracteriza por la existencia de un solo productor u oferente del bien o servicio paraun gran
nimero de compradores. El que tiene el monopolio es el Unico que le dar € precio a producto o mercancia. Un
gjemplo de monopolio es Google, Facebook o0 Amazon.

Duopolio: esun mercado en €l cual existen solo dos empresas productoras que dominan el mercado; a través de la
fijacién de unos determinados precios de manera conjunta, estas compariias son capaces de impedir la entrada de
competidores fuertes que amenacen su predominanciaen e mercado. Un claro g emplo es e caso de Pepsi y Coca-
Cola

Oligopolio: en este caso e numero de vendedores/oferentes es reducido y suele predominar uno de ellos. Hay una
alta demanda y una fuerte dependencia de los consumidores hacia los productores. Como ejemplos de oligopolio
pueden mencionarse €l mercado de telefoniamavil y el de TV por cable.
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Competencia monopolistica: Lacompetencia monopolistica es un tipo de competencia imperfecta en la que existe
un alto nimero de vendedores en el mercado que tienen un cierto poder parainfluir en el precio de su producto.
Como gjemplo podriamos nombrar € mercado de ropa para nifios. Las empresas no venden ropa idéntica, sino que
se diferencian en calidad, disefio, servicio en la venta...Esto puede hacer que cada empresa tenga cierto poder de
mercado modificando los precios, sin ser ninguna de ellas la que tenga e poder dominante en el mercado de ropa
de nifios.

Existen multitud de g emplos de competencia monopolistica, pero, no obstante, en muchos de ellos, aunque operen
un gran nimero de empresas, hay dos o tres que tienen un poder superior d del resto, y a veces, esto nos puede
parecer més un mercado oligopolistico que uno de competencia monopolistica. Ocurre, por jemplo, con el caso de
la comida répida, el cual, a pesar de tener las caracteristicas de un mercado de competencia monopolistica, esta
claramente liderado por dos (Mc Donalds y Burguer King)

M onopsonio: Muchos vendedores y un solo comprador o demandante, el precio lo pone & comprador.
Oligopsonio: Muchos vendedores y pocos compradores.

M er cados seguin lo que ofrecen

Mercado de bienes

Es aquel mercado en donde se ofrece un producto fisico, tangible, jemplos carros, casas, €etc.

Mercado de servicios

Es el marcado que ofrece un servicio alos consumidores. Por ejemplo: servicio deinternet, limpieza, asesorialegal,
sal6n de belleza, servicios de salud, educacion, entre otros.

Otrostipos de mercado

-Mercado negro: es aquel donde se comercializan productosilegales.

-Mercado de trabgjo: se trata de la ofertay la demanda de puestos de trabgjo.

-Mercado informal: e mercado conformado por €l comercio ambul ante.

-Mercado de divisas. es aguel mercado conformado por compradores y vendedores de moneda extranjera, como la
compra-venta de Euros en Estados Unidos, por g emplo.

-Mercados virtuaes: son aquellos en los que todas transacciones se redlizan a través de internet, como eBay,
Amazon, €tc.

-Mercados de subastas: en este tipo de mercados, |os compradores compiten haciendo ofertas por un producto o
servicio, que es finalmente es vendido a mejor postor.

QUE ESUN AGENTE ECONOMICO
Un agente econdmico es toda personafisica o juridica que participa de algiin modo o en alguna parte del proceso de
una actividad econdémica. Los agentes econdmicos, de este modo, son actores que toman decisiones en un mercado.
Estas acciones generan diversas consecuencias que afectan al sistema econdmico en general.

Las familias (consumidores), las empresas (productores y comercializadores), |os bancos central es que constituyen
un agente econdmico muy importante y € Estado (que, através de diversos mecanismos, regula el funcionamiento
del mercado) son los agentes econdmicos masimportantes. Esta clasificacion delos agentes econdmicos estd basada
en el model o de una supuesta economia cerrada, 0 sea que no tenga relacion alguna con los mercados extranjeros.

En otras palabras, podemos decir que los agentes econdmicos son los principales actores de las actividades
economicas, es decir, de todos los procesos que tengan alguna relacion con la produccion, la distribucién y el
consumo de productos y servicios. Todos los habitantes de una poblacion que base su desarrollo en dichas
actividades, por |o tanto, son agentes econdémicos, ya que participan de la vida econdémica.

Tomemos € caso del mercado que constituye un pais cuaquiera. Las familias demandan bienes de todo tipo:
alimentos, ropa, medicamentos, etc. Las empresas producen dichos bienes para satisfacer |la demanda, que ofrecen
en e mercado. El Estado, por su parte, establece impuestos y fijalas reglas para que € intercambio comercia sea
posible.

Las agrupaciones familiares o las personasindividual es que participan de laeconomia de un pais son quienes poseen
el mayor porcentaje de recursos que necesitan las empresas parafuncionar, y entran en lacategoriade unidad bésica
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de consumo: son |os agentes econdmicos que, partiendo de un presupuesto siempre limitado y de factoreslimitantes
tales como los gustos o las preferencias, buscan la obtencion de la mayor satisfaccion posible de sus necesidades
por medio del consumo de productos y servicios.

Hay que tener en cuenta que los agentes econdmicos, muchas veces, cumplen con un doble papel. Las familias que
demandan productos y actian como consumidores, también son productoras en sus puestos de empleo. Unaempresa
gue produce y comerciadiza alimentos, a la vez compra maquinarias y diversos insumos. Incluso el Estado es
productor y consumidor de manera simulténea.

No debemos olvidar que las necesidades del ser humano que intentan satisfacer las actividades econémicas se
centran en recursos que no son infinitosy que, en muchos casos, son muy dificiles de obtener. Por estarazén, entre
otras, es tan importante definir una estructura complejay detallada de las diferentes partes que actdan en alo largo
del proceso, ya que de su estudio depende en gran parte el éxito de la economia.

La economia es una ciencia muy amplia, y uno de sus puntos de interés esel comportamiento de los agentes
econdmicos, es decir, del modo en el que proceden dentro de la vida econdémica de una ciudad parallevar a cabo la
produccion, ladistribucion y e consumo de los productos y servicios en circulacion.

Pararealizar dicho estudio, |aeconomia se apoyaen € supuesto de que |os agentes econdmicos respetan el principio
de racionalidad, segun el cual existe una serie de objetivos bien definidos, a los que deben apuntar las decisiones,
teniendo en cuentalos limites que establece |a escasez de | os recursos de los que disponen

Para qué sirve la micr oeconomia

Entre algunos de sus objetivos fundamental es, la microeconomia se enfoca en comprender € comportamiento de
empresas, hogares e individuos, y la manera en que este influye sobre los mecanismos de mercado que establecen
los precios relativos a productos, bienes y servicios. De este modo, sus hallazgos son fundamentales en el estudio
de la teoria econdmica, puesto que sirven de base para que otras areas, como la macroeconomia, desarrollen sus
teorias, y asi, en conjunto, dar explicacion y respuesta sobre los diversos hechos y fendmenos que constituyen la
dindmica de la economia.

https://www.zonaeconomica.com/origen-de-la-economia
https://conceptodefinicion.de/economia/

https://economi pedia.com/definiciones/bien.html

https://www.significados.com/mercado/

https://10ti pos.com/tipos-de-mercados/

https://defini cion.de/agentes-economicos/

https://economi pedia.com/definiciones/macroeconomia.html

https://portal frases.com/frases-cel ebres-de-economia-finanzas/

https://www.gjempl 0s.co/20-gjempl os-de-bi enes-li bres-y-economicos/#ixzz6Jh1uOAan
https://www.€gjempl 0s.co/40-ejempl os-de-bi enes-tangi bl es-e-intangi bl es/#ixzz6 h8TnkEp
https://paugi sell.blogspot.com/2018/09/modos-de-produccion-traves-de-la.html
https://es.dlideshare.net/JAVISITOALEX/Inea-de-tiempo-modos-de-produccin
https://www.lifeder.com/fuerzas-productivas/#Fuerzas productivas y_medios de produccion
https://es.wikipedia.org/wiki/Relaciones_de_producci%C3%B3n
https://www.lifeder.com/modo-produccion-asiatico/

https://definicion.de/vasallaje/

https://defini cion.mx/modo-produccion/

https://concepto.de/fuerza-de-trabaj o/#ixzz6K kohV O00

https://www.tinsa.es/blog/val or/la-diferencia-entre-precio-y-valor/
https://definicion.de/salario/
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TEMA NUMERO TRES (3)
CONCEPTOSBASICOSDE MACROECONOMIA Y VARIABLE MACROECONOMICAS

QUE ESMACROECONOMIA
La macroeconomia es la parte de la teoria econémica que estudia el comportamiento de |os agentes econdmicos en
su totalidad. La macroeconomiaanaliza a la economia desde una perspectiva sistémica, viendo como todas sus
variables seinterrel acionan entre si. En este sentido se diferencia de la microeconomia, que se encargadel estudio
de agentes particulares dentro de la economia, o mejor dicho, de su comportamiento especifico en e contexto de
una economia de mercado, como €l comportamiento econémico de las personas, familiasy empresas.

¢Paraqué sirve la macroeconomia?

La macroeconomia es Util porque nos permite analizar lamejor forma de conseguir 10s objetivos econdmicos de un
pais. La politicaeconomica eslaherramientaque tienen | os gobiernos para a canzar esos objetivos. Objetivos como,
por gemplo, conseguir la estabilidad en los precios, lograr €l crecimiento econémico, fomentar € empleo y
mantener una balanza de pagos sostenible y equilibrada.

Los datos utilizados para el andlisis macroecondémico se derivan de laobservaciony de la estadistica. De este modo,
si se quiere analizar e comportamiento de los precios desde un punto de vista macroecondmico, se rediza un
promedio de todos |os precios de los bienes y servicios que conforman la economia de un pais o regién, obteniendo
el nivel general delos precios mencionados. Por otraparte, si se deseaestudiar € desempleo, se tendrén que obtener
aquellas caracteristicas comunes a las distintas industrias y definir las medidas que permitiran reducir latasa de
paro ( Latasade paro o tasa de desempleo es el porcentaje de personas que estén en edad, condiciones e intencién de trabajar
pero no tienen un trabajo en unaregién dada) alo largo del conjunto de la economia.

¢Como se mide lariqueza de un pais? Para establecer la cantidad de riqueza que esta generando una economia,
se podria acudir a varios sistemas de medicion que describan la produccidn de automoviles, café, petréleo, textiles,
0 €l nimero de kilémetros de carreteras construidas, también podria usarse como indicador € nimero de empleados
en laindustria. Sin embargo, esta medicidn nos suministra unainformacién incompl eta.

Por esto, el mecanismo aceptado en todas las economias del mundo paramedir laproduccién esel [lamado Producto
Interno Bruto (PIB), que consiste en sumar € valor de todos los bienesy los servicios finales, producidos en un afio
en un pais. En e PIB no se incluyen, entonces, los productos elaborados por personas del pais residentes en €
extranjero, pero s incorporalos producidos por extranjeros residentes en Colombia. Se trata pues, de un patron que
permite la comparacion de la economiaentre los paises y en periodos diferentes.

Se dice que un pais crece econdmicamente cuando latasa de variacion del PIB aumenta, es decir, € PIB del afio
calculado es mayor que € del afio anterior. Unade lasformulas paracalcular € producto interno bruto es el método
del gasto, que eslasuma del gasto de los residentes en bienesy servicios finales durante un periodo de tiempo y es
lasiguiente: PIB=C +1| + G + X =M. Siendo C &l consumo, | lainversion, G €l gasto Publico, X las exportaciones
y M las importaciones. De esta formula vamos despedazando cada dato hasta obtener todos.

En esta formula podemos ver, Ceteris paribus, (Ceteris paribus es una expresiéon en latin que significa «todo lo
demés constante») por qué cuando disminuye e consumo interno de un pais se reduce €l PIB. Es decir, sempre y
cuando lo demas se mantenga estable. Lo mismo ocurre cuando disminuye la inversion, €l gasto publico o las
exportaciones.

Si dividimos € total que obtenemos a partir de esta férmula entre €l total de habitantes del pais, obtenemos el PIB
per capitao PIB por habitante. Este suele utilizarse como indicativo del nivel de riqueza de |los habitantes de una
regién, aungue no tiene en cuenta otros factores y asume que e reparto de riquezas en un pais es completamente
equitativo. Para el afio 2018 el PIB anual de Colombia fue de 280.249.000 de Euros y su PIB Per Capita fue de 5.624
euros.
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Producto Interno Bruto municipios Subregion del Suroeste
Producto Interno Bruto Suroeste en miles de millones de pesos.
Municipio Afos 2013 2014 2015 2016
Amaga 340 362 392 401
Andes 381 396 463 502 Angeldpolis 69 79 150 129 Betania 110 137 154 132 Betulia 156 204 154 221 Caramanta
52 101 94 133 Ciudad Bolivar 281 295 340 321 Concordia 193 219 250 352 Fredonia 207 203 276 356 Hispania 48
55 86 186 Jardin 131 162 151 142 Jericé 136 163 168 191 La Pintada 82 113 91 98 Montebello 53 78 105 182
Pueblorrico 54 74 76 98 Salgar 379 202 188 259 Santa Barbara 194 218 225 224 Tamesis 151 166 195 307 Tarso
90 87 99 215 Titiribi 88 104 133 179 Urrao 241 276 309 352 Valparaiso 75 87 82 210 Venecia 120 142 135 172
Total Subregion Suroeste 3.630 3.922 4.316 5.362

Fuente. Direccion Sistemas de Indicadores, Departamento Administrativo de Planeacién Gobernacion de Antioquia
http://www.anti oqui adatos.gov.co/i mages/cuentas-economi cas/ Cuentas%20economi cas¥620de%620A nti oqui a%6202016. pdf

¢Quéson las Variables M acr oeconémicas?

L as variables macroecondmicas son los indicadores que toma en cuenta un pais para poder comprender su realidad
econodmica con relacion a los deméas paises. Cada una de estas variables genera informacion fundamental para
promover € desarrollo de una nacion, en funcidn de sus actividades internas y de su vinculacion con € resto del
mundo.

Conocer | as variables macroecondémicas permite saber cudles son | as actividades con mayor potencial y qué aspectos
son més vulnerables, de manera que sea posible tomar decisiones que favorezcan a los ciudadanos de un pais 'y
fortifiquen la economia. A pesar de gue la macroeconomia se centra en los indices de crecimiento y desarrollo de
un pais, no afecta solo alos gobiernos, sino que también afecta directamente alas individualidades.

Las variables macroecondémicas permiten comprender el contexto y asi poder tomar decisiones individuales, que
van desde la compra de aimentos hasta lainversién en ciertos negocios.

Las variables macroeconémicas que vamos a estudiar son las siguientes: La inflacion, Tasa de empleo, Tasa de
cambio, balanza de pagos, balanza comercial, oferta y demanda, tipo de interés, gasto publico, crecimiento y
desarrollo econdémico.

LA INFLACION
Lainflacién no es otra cosa que un aumento sostenido en el nivel genera de precios. Esto |o puedes experimentar
cuando vas d mercado y notas que con el paso delos diaslos articul os que necesitas cada vez cuestan mas, y sientes
gue tu poder de compra haido disminuyendo.

Hay quienes afirman que la inflacién es uno de los peores flagelos que puede experimentar una sociedad,
especialmente la clase asalariada, ya que mientras los sueldos y salarios generalmente permanecen a mismo nivel,
los precios tienden a aumentar mas rapido, y esto puede degenerar en un aumento de la pobreza.

Cuéles son las causas dela inflacion

Lateoriagenera aceptaque lainflacion se puede dar por € lado de la demanda de bienes, por e lado de los costos,
y por la expansién monetaria. Cuando |a demanda excede considerablemente a la oferta de bienes o servicios, los
precios tienden a subir. Por ejemplo, si |a gente empieza a demandar mas pan, y |os panaderos por agun motivo no
pueden aumentar su oferta, €l precio del pan subira.

Si los costos de |las materias primas o salarios aumentan, |os productores tienden a transferir 1os nuevos costos al
precio del producto final. Esto quiere decir que, si €l precio del trigo aumenta, € pan sera més caro.

El tercer factor a considerar es la expansion de la oferta monetaria. Cuando el banco centra (Banco de la
Republica) adopta una politica monetaria expansiva, €l nuevo dinero creado entraen circulacion en la economiaa
través de un aumento del crédito bancario y gasto gubernamental. A medidaque el dinero vallegando alapoblacién,
ésta va aumentando el gasto de consumo, o0 sea, que aumenta la demanda. Si la produccion no aumenta a mismo
ritmo de la demanda, lainflacion se dispara.
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Consecuenciasdelainflacién
Lainflacién puede afectar de diferentes maneras s eres ahorrista, inversionista, prestamista, o consumidor.
Si eres ahorrista y la tasa de interés gque recibes por e dinero que tienes guardado en el banco es del 2% anual
mientras latasa se inflacion es del 5%, quiere decir que latasareal es de -3%. Unatasa de ahorro negativa.

Si como inversionista obtienes un rendimiento del 5% anua y lainflacion es del 6%, tu rendimiento real serd -1%.
Por |o tanto, una de tus metas como inversionista o ahorrista serd obtener un rendimiento mayor que lainflacion.
Es muy conocido los efectos de la inflacidn en los consumidores. La gente siente que ya no les alcanza €l sueldo
paramantener su nivel deviday procurard aumentar susingresos o recurrir al endeudamiento, delo contrario tendra
gue experimentar una bagjaen su nivel devida.

También cuando €l poder de compra disminuye, los empleados tienden a demandar un aumento en los salariosy si
lo consiguen las empresas trasladardn € aumento de costos a precio final del producto, creandose una espiral
inflacionaria

Lainflacion también es perjudicia paralos prestamistas de montosfijos, yaque € valor del préstamo que otorgaron
se va perdiendo con €l paso del tiempo, pero por la mismarazon puede ser beneficioso paralos deudores.

&Y quéeslahiperinflacion?

La hiperinflacion se da cuando la tasa de inflacion se acelera a una tasa superior al 50% mensual, y generalmente
ocurre cuando €l banco central adopta una politica agresiva de expansion monetaria.

En Latinoamérica hemos sido testigos de su efecto devastador en la poblacion, afectando especiamente a los
sectores mas vulnerabl es.

NOTICIAS

Lainflacion en Colombiaen 2019 fue del 3,80 %, 0,62 puntos porcentuales mas que la cifraregistrada en 2018, afio
en el que se ubicd en 3,18 %, informo este sdbado & Departamento Administrativo Nacional de Estadistica(DANE).
https://www.colombia.com/actualidad/nacionales/inflacion-en-colombia-2019-255611

"Lainflacion anua del 2019 cierraen 3,8 %, que se encuentra dentro del rango meta. Particularmente coincide o es
muy cercana con las proyecciones que habia establecido el Banco de la Republica (emisor)", afirmé e director del
DANE, Juan Daniel Oviedo, en la presentacion de |os resultados.

TASA DE DESEMPLEO

La tasa de desempleo, también conocida como de tasa de paro, se define como la falta de empleos de acuerdo con
la poblacion que se encuentra econdmicamente activa. Es decir, la tasa de desempleo, cal cula cuantas personas que
estén en condiciones de tener un empleo y que lo estén buscando estan sin este.

Como calcular latasa de desempleo
La formula es muy sencilla. Tasa de desempleo es igual a numero de desempleados sobre la poblacion
econdémicamente activa multiplicado por 100

Esta se basa en dividir la cantidad de personas desempleados en la region a calcular dicha tasa por la poblacion
econdmicamente activa, es decir, aguellas personas que tienen empleo o que o estédn buscando activamente. A este
resultado solo queda multiplicarlo por 100 para obtener dicha tasa en porcentual .

Por gjemplo, de una poblacion en especifico obtenemos los siguientes datos. Poblacion desempleada: 5.000.000
Poblacion ocupada: 20.000.000 Poblacion econdmicamente activa: 25.000.000

Por ende, para cdcular la tasa de desempleo de esta poblacion debemos hacer € siguiente
célculo: (5.000.000/25.000.000) *100 = 20%.
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Tipos de desempleo
Los tipos de desempleo que suele medir |a tasa de desempleo son los siguientes:
- Desempleo estructural: Se debe a que los habitantes de determinada poblacion no cumplen con los esténdares de
los empleados que buscan las organizaciones y empresas.
- Desempleo friccional: Aquel tipo de desempleo causado por propia voluntad de las personas que, por determinada
razon, eligen no trabgjar pudiéndolo hacer.
- Desempleo estacional: Aquel desempleo que sucede ya que los puestos de trabajo solo son requeridos en
determinada época del afio. Por ggemplo, €l desempleo en las zonas costeras fuera de temporada.
- Desempleo coyuntural: Esté relacionada directamente al nivel de economia del pais en cuestion. Si hay recesion
econdmica, suele haber mas desempleo.

NOTICIA
Enero 31, 2020 - Redaccion de El Pais

DESEMPLEO EN COLOMBIA CRECIO EN 2019 Y SE UBICO EN 10,5%
Latasade desempleo anivel naciona durante 2019 fue de 10,5%, un 0,8% mas que lo registrado en el 2018 (9,7%),
revel§ este viernes el Departamento Naciona de Estadistica, Dane.

Seguin la entidad, 1o anterior se traduce en que durante 2019 la poblacién ocupada en el pais fue de 22.287.000
personas y la desocupada, de 2.615.000.

Las ramas que mas empleo generaron en el afio inmediatamente anterior fueron comercio, hoteles y restaurantes
(6.063.000 empleos), servicios comunales, socialesy personales (4.444.000) y agricultura, pesca, ganaderia, cazay
silvicultura (3.559.000), aungue cabe resaltar que la de mayor porcentaje de crecimiento fue construccion, que pasd
de 1.402.000 ocupados a 1.519.000 (0,5% mas).

L as ciudades con | os porcentajes méas a tos de desocupaci dn durante € afio pasado fueron Quibdd, Ibaguéy Armenia,
gue totalizaron 19,8%, 16,3y 16%, respectivamente, mientras que |os municipios con menor tasafueron Cartagena,
Barranquillay Pereira (6,9%, 7,8% y 8,8%, respectivamente).

El Dane resaltdé ademas que la poblacion inactiva de mujeres casi duplica a la de hombres (9.429.000 frente a
5.024.000). De esa cifra, mas de la mitad de las mujeres en inactividad (5.553.000) se dedican a oficios del hogar,
frente atan solo € 8% de los hombres en esta condicién (407.000).
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TEMA NUMERO CUATRO (4)
VARIABLESMACROECONOMICAS

TASA DE CAMBIO
Latasa de cambio, también conocida como tipo de cambio, es un indicador que enuncia el nimero de unidades de
una divisa que se necesitan para obtener una unidad de otra. Es decir, es larelacion de proporcion que existe entre
el valor de dos divisas (monedas). En otras palabras, |a tasa de cambio es el monto que se debe cancelar por una
unidad de moneda extragjera y ésta fluctia dependiendo de la oferta 'y la demanda del mercado de divisas. Es la
relacion que existe entre dos monedas de dos paises.

Cuando la ofertaes mayor que lademanda, es decir, hay abundancia de dolares en el mercado y pocos compradores,
la tasa de cambio baja y sube cuando ocurre lo contrario. Es decir, cuando hay escasez de dolares y muchos
compradores.

En la mayoria de los paises del mundo se utiliza, como moneda de referencia para definir la tasa de cambio en las
transacciones comerciales, € dolar estadounidense. Esta moneda es utilizada por muchos paises como divisa de
reservay lo que le confiere muchaimportancia a esa moneda.

La revaluacion: Ocurre cuando la moneda de un pais aumenta su valor en comparacion con otras monedas
extranjeras; por o tanto, latasa de cambio bajay, en € caso colombiano, se deben dar menos pesos por una unidad
de moneda extranjera (ddlar)

La devaluacion: Ocurre cuando la moneda de un pais reduce su valor en comparacion con otras monedas
extranjeras; por lo tanto, la tasa de cambio aumentay, en el caso colombiano, se necesitan més pesos para poder
comprar una unidad de la moneda extranjera.

En paises que tienen un mercado de cambio controlado, la deval uacin es una decision tomada por el gobierno como
consecuencia de, 0 para enfrentar una situacion econdmica determinada. En contraposicion, cuando la moneda de
un pais con un tipo de cambio totalmente libre, ésta se deval la cuando en dicho mercado hay una demanda mayor
que laofertade divisas extranjeras (bajo este régimen cambiario, ala devaluacion se le conoce como |depreciacion).

Importancia de la tasa de cambio

La tasa de cambio permite confrontar y comparar los precios de bienes y servicios producidos en diferentes
paises. También ayuda a determinar € costo real, es decir, la cantidad de dinero que cuesta una cosa en divisas
usadas en los transacciones internacionaes y adquiridos por €l pais.

Permite convertir los precios expresados en moneda extranjera en |os respectivos precios de la moneda nacional.
Ayuda a determinar €l valor de una moneda en términos de otra, la tasa de cambio ayuda a definir la salud del
sistema econdmico de lanacion y, por o tanto, €l bienestar de la gente que reside alli.

Por dltimo, el comercio (importacion y exportacion) es influenciado por |as tasas de cambio ya que la mayoria de
los consumidores toman en cuenta solamente el precio de |os bienes en su propia moneda.

Por qué una moneda de un pais vale mas que otra

El valor de una moneda no esta en si misma, ni en su denominacién, ni en la cantidad de ceros que tenga impresa.
Si agarramos un billete, cualquiera que sea, y nos ponemos a detallarlo, veremos que es un simple trozo de papel,
con alguna imagen, posiblemente de un précer o algiin simbolo patrio, con sus particularidades y condiciones de
seguridad, para hacerlo verdadero y véido, pero simplemente, un trozo de papel con muy poco valor en si mismo.

Entonces, ¢Donde esta el valor de una moneda?, ¢Donde reside |0 preciada que pueda ser?
Antes de tratar de responder a estas interrogantes, tomemos consciencia de | as condiciones que deben cumplir una
moneda, para que pueda ser consideraday valorada como tal.

Los intercambios son parte de la vida del ser humano, desde que éste esta sobre la faz de la Tierra. Intercambiar
unos bienes por otros, es unaactividad natural. Asi desde sus origenes, el ser humano haintercambiado, por jemplo,
vestido por aimento, alimento por armas, trabajo por aimento, e innumerables cosas mas. Como es facil de
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imaginar, todos | os intercambios comenzaron siendo por medio del trueque; es decir, € intercambio directo de un
bien por otro, hasta que, en tiempos muy remotos ya, hizo aparicién la moneda.

Moneda han sido algunos metales preciosos, como € oro y plata, y hasta en ciertos momentos, y hasta en crisis,
moneda han sido la sal, €l cacao, d tabaco y hastalos cigarrillos. La aparicion de la moneda, también fue natural,
esponténea, y asi también su desarrollo, hasta la moneda como la conocemos hoy. Y nacen las monedas por la
necesidad de facilitar los intercambios.

Aclaremos esto con un gjemplo: imaginemos que |os intercambios son por medio del trueque, y que yo sblo poseo
unavaca parapoder intercambiar, y que necesito adquirir una camisa. Entonces me dirijo al mercado del puebl o con
mi vaca (desde tiempos inmemoriales y por un largo periodo, los pueblos tenian dias fijos para intercambiar, los
dias de mercado). Asumiendo gque ese mismo dia coincide en el mercado alguien que quiere vender una camisa, nos
encontramos paraintercambiar.

Si la camisavale mucho mas parami que lo que parami vale mi vaca, y s parael potencial comprador lavacavae
mas que lo que para é vale su camisa, el intercambio se hard deinmediato. Pero si parami la vaca vale mucho mas
gue la camisa (que es 1o més probable que pase), € truegue no se efectuara de forma expedita. Habria que negociar.
Si por ggemplo € comprador de la vaca (que es € vendedor de la camisa) y yo conviniésemos en que mi vaca
equivale a 20 camisas, ya el valor se definid, pero queda un detalle: tal vez yo no quiera 20 camisas, y més grave
aun, solo tengo una vaca paraintercambiar, pero... ¢como fracciono lavaca? Y o tendria que entregar un veinteavo
de mi vaca por una camisa. El problema gque tengo reside en que, a fraccionar la vaca, la pierdo completa. Tendria
gue intercambiar, cas de inmediato, los diecinueve veinteavos restantes por otros bienes que ademas en ese
momento yo sienta que necesito, de modo de no perder mi vaca.

Dada esta complicacion, el mundo se inventd la moneda; es decir, algo que pueda cumplir con las condiciones de
gue pueda ser fraccionable, fécil de portar o tradadar, no perecederas, faciles de acumular, y que sea val orada por
muchas personas.

Y esto Ultimo, es nuestro tema. Entonces, ¢Donde estd € vaor de una moneda? ¢Qué hace que las personas las
valoremos?

El valor de unamonedareside en su poder de compra, en su capacidad de ser canjeada por bienesy servicios. Nadie
consume, en su sano juicio, a la moneda; més bien la intercambiamos por cosas, por bienes, por aimentos, por
vestido y calzado, por maguinarias'y equipos, por vehicul os, por servicios, entre tantas otras cosas, 0 la atesoramos,
la ahorramos o invertimos, para consumos futuros.

Entonces, en la medida que un hillete 0 moneda de una determinada denominacion, podamos canjearla por mayor
cantidad de algin bien o servicio, pues mayor serd su valor. Y en la medida en que esa capacidad de compra se
preserve en e tiempo, mas valdr esa moneda, o esa moneda mantendra su fuerza, su poder. Dicho de otra forma,
en lamedida en que ese poder de compra se pierda mas rapidamente en el tiempo, menos valiatendré para nosotros
esa moneda. Al final, la gente prefiere las monedas que mejor preserven en el tiempo, el valor del fruto de su
esfuerzo, de su trabajo diario.

En lamedida en que seinyectan més billetesy monedas a torrente sanguineo de la economia, para una determinada
cantidad de bienesy servicios disponibles en la economia, cada unidad de esa moneda podré adquirir menos cosas.
Por lo tanto, la inyeccién de moneda, sin respaldo en produccién de bienes o servicios, es decir, la inflacidon, se
refleja en un aumento de 10s precios en la economia, o, dicho de otra forma, en una reduccion del poder de compra
de dicha moneda, afectando evidentemente nuestro nivel devida

Por gjemplo: supongamos que en toda la economia disponemos de mil pesos ($1.000), y que en toda la economia
hay s6lo 1.000 unidades de un unico producto disponibles para ser adquiridas. Si esto es asi, entonces el precio de
cada unidad de producto serdun peso ($1) (dedividir $ 1.000 por 1.000 unidades). Si ahorael Banco dela Republica
inyecta mil pesos ($1.000) adicionales a la economia, y no ha aumentado |a produccion, entonces el nuevo precio
seria 2 pesos ($2) (de dividir $ 2.000 por 1.000 unidades). Antes de lainyeccién de nueva moneda (inflacion), cada
unidad de la moneda, es decir, cada Peso compraba 1 unidad de producto; y ese era su valor. Ahora, luego de la
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inflacién, cada Peso compra ¥2 unidad de producto; dicho de otra forma, la moneda ha visto reducir su valor ala
mitad. De aqui lo importante de que tomemos consciencia de lo corrosivo que es lainflacién.

Finamente, ¢Por qué una moneda vale més que otra? Porque un billete de una determinada denominacién, puede
ser canjeado por mas cosas gque |o que puede un billete de igual denominacion de otra moneda; y, ademas, pierde
mas lentamente este valor en €l tiempo.

A grandes rasgos. € valor de la moneda depende de la produccion de bienes 'y servicios que tiene un paisy este se
reflgaen el nivel deinflacion, el nivel empleo en lastasas deinteresesy en € producto interno bruto.

MONEDASMAS CARASDEL MUNDO

Las monedas mas caras del mundo, en la actualidad, no son e dolar estadounidense, la libra esterlina o el
euro. Sorprendentemente, las monedas mas vaiosas del mundo no siempre pertenecen a las economias més ricas.
Nos centraremos en lasmonedasdel mundo y su valor mayor con respecto a délar americano y €l euro y
contestaremos a la cuestion de cud es la moneda més cara del mundo, segin datos del 20 de enero de 2020.

1. Dinar Kuwaiti:

1 KWD = 3,29 USD (Dinar Kuwaiti a ddlar americano).

Lamoneda més cara del mundo es el Dinar Kuwaiti (contrael délar americano).

Kuwait es un pais peguefio con unaenormeriqueza. El ato valor (tasa) de su divisaes explicado por sus significantes
exportaciones de petréleo hacia el mercado global.

Debido a su estable economia basada en €l petroleo, la produccién y exportacion atamente de petréleo atamente
desarrollada, Kuwait es considerado como uno de |os paises més ricos del mundo.
Ademas de laeconomiaaltamente estable, Kuwait es un pais sin impuestos con unatasa de desempleo bastante baja.

2. Dinar Bahreini:

1BHD = 2,66 USD (Dinar Bahreini aDdlar americano). El Dinar Bahreini esla segunda monedamas cara. Bahréin
es el Estado de laisladel Golfo Pérsico con una poblacion de un poco més de un millén de personas. Como en €l
primer caso, el mayor ingreso de este pais proviene de las exportaciones del “oro negro”.

3. Rial Omani: 1 OMR = 2,60 USD (Rial Omani a Délar americano). Omén es € pais de la peninsula arébiga.
Gracias a su estratégica ubicacién, posee una economia desarrolladay una calidad de vida ata.

4. Dinar Jordano:

1JOD = 1,41 USD (Dinar Jordano a Délar americano). Es dificil explicar el ato valor del Dinar Jordano. Este pais
no esta econdmicamente desarrollado y tiene unafaltade recursos, como el petroleo. Sin embargo, un Dinar Jordano
cuesta 1,41 ddlar americano lo que la hace una de las 10 monedas més poderosas del mundo.

5. Libra Esterlina Britanica:

1GBP=1,32 USD (LibraEsterlina Britanicaa Délar americano)

Las Colonias Briténicas emiten sus propios billetes, que visualmente difieren de los billetes emitidos por el Banco
de Inglaterra, pero estan fijados como 1 por 1. Ejemplos: Libras de Gibraltar, asi como lalibra de lalsla de Santa
Elenay lalibra de las Idlas Malvinas. Curiosamente, los nativos no siempre quieren aceptar “otro” tipo de libra
COMoO pago.

6. Ddlar delaslslas Caiman:

1KYD =1,22USD (Ddlar delas|slas Caiman aDolar americano). Las|slas Caiman es uno de los mejores paraisos
fiscales mundiales. Estas idas proporcionaron autoridad para cientos de bancos, fondos de coberturay compafiias
de seguros.

7.1EUR =1,11 USD (Euro aDdlar americano).

Lamonedadel Euro se hafortalecido en los Ultimos afios. Esto le permiti6 elevar lalista de monedas més poderosas.
Parcialmente, su fortaleza es explicada por el hecho de que es la moneda oficial en paises europeos donde puedes
encontrar varios paises econdmicamente desarrollados.

Ademés, € Euro eslasegundamonedade reservaanivel mundial, cubriendo 22,2% de todos |os ahorros del mundo
(el dolar americano tiene 62,3%).

INSTITUCION EDUCATIVA SAN JOSE DE VENECIA



ECONOMIA Y POLITICA 24

8. Franco Suizo:

1 CHF = 1,01 USD (Franco Suizo a Ddlar americano). Suiza no es solo uno de los paises més ricos del mundo,
sino que también uno de los més estables. Su sistema bancario es conocido por su determinada discrecion.
Ademas, sus productos de alta tecnologia son muy bien conocidos en todo € mundo. Es un billete con una vista
vertical.

9. DAlar Americano:

1USD =1 USD (D6lar Americano a D6lar Américano).

Debido al liderazgo econdmico mundial de los Estados Unidos su moneda logréd conseguir el titulo de “moneda de
reserva mundial”. En otras palabras, puedes realizar pagos en dolares en cualquier lugar (en cualquier pais).

10. Délar Canadiense:
1 CAD =0,75USD (Délar Canadiense a D6lar americano).
El dolar canadiense en la quinta moneda de reserva mundial.

Peso colombiano (16 de mayo de 2020) (¢A como esta hoy?)
1 COP=0,0002 EUR (Pesos colombianos a Euro) dia de hoy 4.243.267 pesos por un Euro (05/2020)
1 COP=0,0003 USD (Pesos colombianos a Ddlar estadunidense) 3.932.850 pesos por un Ddélar (05/2020)

BALANZA DE PAGOS
La balanza de pagos es un documento contable en el que se registran operaciones comerciaes, de servicios y de
movimientos de capital es de un pais con € exterior.
La balanza de pagos es un indicador macroeconémico que proporciona informacion sobre la situacion econémica
del pais de unamanerageneral. Es decir, permite conocer todos |0singresos que recibe un pais procedentes del resto
del mundo y los pagos que redlizatal paisa resto del mundo debido alas importacionesy exportaciones de bienes,
servicios, capita o transferencias en un periodo de tiempo.

Déficit y superavit en la balanza de pagos

Cada una de estas balanzas dan un saldo independiente que puede ser positivo 0 negativo:

Supervit: En el caso de que el saldo de un tipo de balanza sea positivo estaremos hablando de que |a balanza esta
en supervit.

Déficit: En €l caso de que sea e saldo sea hegativo.

BALANZA COMERCIAL
Se llama balanza comercial al registro econdbmico que tiene determinado pais en € cual se recogen y andizan
las importaciones y exportaciones del comercio. Dicha balanza se obtiene restando las exportaciones menos las
importaciones de un pais.

Estaforma parte dela ba anza de pagos y se utiliza paraobtener mésinformacion en este respecto y asi poder indicar
las diferencias que hay entre los bienes que posee un paisy que vende a otros y |os bienes que adquiere el pais de
otros lugares.

Para poder calcular la balanza comercia solo basta con restar |as importaciones netas del pais de las exportaciones
netas, tal como se muestraen la siguiente formula: Balanza comercial= Exportaciones - importaciones

Este resultado puede darse de manera positiva o negativa, a continuacion, se describe cada caso. Balanza positiva
0 superdvit comercia: Quiere decir que se exporta mayor cantidad de productos de los que ingresan a
pais por parte de otros paises. Balanza negativa o déficit comercial: Quiere decir que las importaciones
Son mayores alas exportaciones.

I mportancia de la balanza comercial

Yaseaque el resultado de la balanza comercia sea positivo 0 negativo, o como también se le llama un superavit o
un déficit esto resultaimportante para el pais en juego, ya que en muchas ocasiones |os déficits comerciales pueden
tener resultados positivos pues permite que los recursos tengan una colocacion eficiente y también permite que
algunos paises puedan tener negocios ambiciosos e innovadores.
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Y s el resultado es un superdvit, sencillamente pone a pais como unaregién competitivacomercialmente. Ademas,
la balanza comercial ha llegado a ser un instrumento necesario en la politica comercial y econdmica de cualquier
pais sin importar cua sea su resultado.

OFERTA'Y DEMANDA
Dentro del mercado econémico debe existir un bien ofertado y una demanda por dicho bien, para que exista un
equilibrio con respecto a ese bien, la oferta debe ser igual ala demanda. Cuando este equilibrio se altera, surgen
entonces los excedentes del consumidor y excedentes del productor, para una mejor comprensién es necesario
conocer la definicién delaley delaofertay lademanda.

La oferta se refiere a la cantidad de bienes y servicios que los proveedores puedan ofrecer en un mercado
determinado durante un periodo.

La demanda tiene que ver con la cantidad de bienes y servicios especificos deseados por |os habitantes de un pais
en un momento dado.

Laley delaofertaylademanda es el principio bésico sobre el que se basa unaeconomia de mercado. Este principio
reflgala relacion que existe entre la demanda de un producto y la cantidad ofrecida de ese producto teniendo en
cuenta el precio a que se vende el producto.

Asi, segun € precio que haya en el mercado de un bien, los oferentes estan dispuestos a fabricar un nimero
determinado de ese bien. Al igual que los demandantes estén dispuestos a comprar un nimero determinado de ese
bien, dependiendo del precio. El punto donde existe un equilibrio porque los demandantes estén dispuestos a
comprar las mismas unidades que los oferentes quieren fabricar, por e mismo precio, se llamaequilibrio de
mercado o punto de equilibrio.

¢COmo se alcanza € punto de equilibrio?

Para entender como se puede llegar a punto de equilibrio hay que hablar de dos situaciones de exceso:

Exceso de oferta: Cuando existe exceso de oferta, el precio a gque se estén ofreciendo |os productos es mayor que
el precio de equilibrio. Por tanto, la cantidad ofrecida es mayor que la cantidad demandada. Con lo consiguiente,
los of erentes bajaran | os precios para aumentar |as ventas.

Exceso de demanda: Por e lado contrario, cuando existe escasez de productos, significa que € precio del bien
ofrecido es menor que € precio de equilibrio. La cantidad demandada es mayor que la cantidad ofrecida. De modo
gue los of erentes aumentaran el precio, dado que hay muchos compradores para pocas unidades del bien para que
el nimero de demandantes disminuya, y se establezca el punto de equilibrio.

Las 4 Leyes basicas de la oferta y la demanda.
% Si lademanda aumentay laofertano varia: Existird una escasez del producto, los productores por |o tanto
podrén aumentar el precio de los mismos.

+ S lademanda disminuye y la oferta se mantiene intacta: Habra superavit del producto, |os productores deberan
bajar los precios para poder competir en e mercado.

% Si laofertaaumentay la demanda no varia: Habra superavit del producto, esto llevara alos productores a bajar
los precios para poder vender los productos.

+ S laoferta disminuye y lademanda permanece intacta: Existira una notable escasez del producto, los precios se
elevaran.

Factores que afectan la ofertay la demanda

Laofertay la demanda constituyen las claves para establecer el valor vigente de los productos de consumo.

Sin embargo, existen varios factores que influyen en lademanda, y por |o tanto inducen a cambios en la produccion
con €l objetivo de incrementar o disminuir la oferta, entre estos factores tenemos | os siguientes:

1. Fluctuaciones de precios

L as fluctuaciones (variaciones) de precios representan un factor decisivo que afectala ofertay lademanda. Cuando
un producto llega a un precio lo suficientemente caro como para que e consumidor promedio perciba que ya no
vale la pena comprarlo, entonces |la demanda declina. Esta situacién conduce a recortes en la produccion, que, de
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maneraafortunada, estabilizan & valor del producto. Bajar el precio de un producto determinado puede incrementar
lademanda, lo cual indicara que el producto en cuestion se convierte, de repente, en una buena oferta. Esto también
puede causar cambios en la produccion, con e fin de satisfacer |la demanda.

2. Ingresosy crédito

Durante una recesi6n, cuando existen menos oportunidades laborales disponibles y en consecuencia menos dinero
para gastar, |0s precios de las casas tienden a desplomarse. Ademés, la disponibilidad de crédito puede ser menor
debido alaincapacidad de |as personas promedio en cuanto a calificar para un préstamo hipotecario. Con €l fin de
alentar a quienes pueden permitirse comprar, 10s precios caen, y la disminucion en las tasas de interés parecen
fomentar las ventas. Cuando existe un auge en la actividad econdmica, €l desempleo es sumamente bgjo y las
personas estan dispuestas a gastar su dinero con mayor holgura, el precio de las propiedades y otros bienes
importantes tiende a aumentar, de la misma manera que las tasas de interés.

3. Disponibilidad de alternativas o competencia

Cuando se lanza al mercado un producto alternativo, la competencia entre el producto existente y el nuevo pueden
causar una caida en la demanda. De la misma forma en que muchas personas pueden comprar € producto clésico,
otras pueden optar en gran medida por adquirir la marca aternativa. Esto conduce a guerras de precios, las cuales
terminan por disminuir € valor de los productos, y puede resultar necesario un corte en la oferta para equiparar la
disminucion de la demanda.

4. Publicidad comercial

Los anuncios publicitarios en television, radio e Internet g ercen un efecto en la ofertay la demanda, relativo a que
concientizan a mas personas acerca de la disponibilidad del producto. La gente no compra aquello que no sabe que
estdalaventa. Si un anuncio eslo suficientemente atractivo, existe una buena probabilidad de que se incremente la
demanda, y en consecuenciala oferta debera adaptarse a esta circunstancia.

5. Temporadas

L as temporadas pueden afectar la ofertay lademanda de manera drastica. La ofertay la demanda de juguetes tiene
su pico alrededor de Navidad, y el pavo se vende de formaimparable en Accion de Gracias. Los fuegos artificial es
tienen su época de auge € cuatro dejulio en los Estados Unidos. De lamisma manera, resulta dificil incrementar la
demanda de cerdos en Colombia durante e mes de enero.
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TEMA NUMERO CINCO (5)
VARIABLES MACROECONOMICAS

TIPO DE INTERES

El cobro de interéstiene sus inicios en la antigliedad. Bajo las doctrinas catdlicas fue considerada inaceptable,
mientras que en los textos de las religiones abrahamicas (Las religiones abrahdmicas son las fes monoteistas que
reconocen una tradicién espiritual identificada con Abrahan. El término es usado principalmente para referirse colectivamente
al cristianismo, judaismo e isam), aconsgjan contra el excesivo cobro de interés. Tomas Aquino indicaba que realizar
€l cobro de interés era un cobro doble, (el dinero no puede parir dinero) por lo que llegd a ser vista esta accién como
pecado de usura. Esta percepcion cambi6 durante el renacimiento donde os préstamos jugaban un importante papel
en laprosperidad de las regiones y ciudades, 10 que llevo a plantear una nueva vision de interés, que indica que e
beneficio no sblo debe recaer en aquel que pide el dinero prestado sino en € que corre € riesgo de hacer el préstamo
también.

El tipo de interés o tasa de interés es € precio del dinero, es decir, es el precio apagar por utilizar una cantidad de
dinero durante un tiempo determinado. Su valor indica el porcentgje deinterés que se debe pagar como
contraprestacion por utilizar una cantidad determinada de dinero en una operacion financiera. El tipo de interés
puede ser smple o compuesto. Es simple cuando se toma en cuenta €l valor del préstamo original; es compuesto
cuando se considera el valor inicial méas los intereses que se fueron acumulando en el tiempo.

Igual que los bienes y servicios tienen un precio que debemos pagar para poder adquirirlos, € dinero actda de la
misma manera. Su uso tiene un determinado precio, que se mide en porcentaje sobre un principal y generalmente se
expresa en términos anuales 'y porcentuales. Por ello, se conoce a tipo de interés como e precio del dinero.

Por ejemplo, si presto a un banco 10.000 pesos y en un afio me devuelve 10.100 pesos, € interés del préstamo son
100 pesosy €l tipo de interés serd el 1% (100/10.000), que es el precio que le cobro a banco por haberle prestado
el dinero.

Factores queinfluyen en lostipos deinterés de mercado

Al igual quelosbienesy servicios, € tipo de interés depende laley de laofertay lademanda. Es decir, |0 establece
el mercado. Asi, cuanto menor sea esta tasa de interés, mayor demanda de recursos financieros habra y, por €l
contrario, cuanto mayor sea, menor seré la demanda de estos recursos financieros. Sin embargo, en € caso de la
oferta, larelacion con latasa de interés es directa porque cuanto mayor sea, mayor serala predisposicion de prestar
dinero, y cuanto mas bajo sea e tipo de interés, menos se querra prestar dinero.

El Banco de la Republica, fija un tipo de interés que afecta a todos los factores que inciden en este. Su control le
permite aplicar politicas econdmicas expansivas o restrictivas reduciéndol o o ampliandolo.

Ahorabien, ¢qué son politicas restrictivas? Son medidas que tomael gobierno con €l objetivo evitar € ca entamiento
de las economiasy las alzas de precios. Sellevaacabo con una politica de tipos de interés elevados, incrementando
el coste de acceso al crédito de empresas y particulares y reduciendo por tanto lainversiony el consumo.

L as Politicas monetarias expansivas, (prestar amucha gente) tienen como objetivo impulsar la economiay acanzar la
tasa de paro no inflacionista o tasa de paro no aceleradora de inflacion. Por otro lado, se trata de influir en los
mercados para que |os bancos concedan mayor crédito alas familiasy alas empresas a bagjo costo.

En todas las economias hay personas e instituciones que tienen excedentes de ahorros (prestamistas), y otras que
tienen necesidades de fondos para gastos e inversion (prestatarios).

El dinero que los prestami stas ceden alos prestatarios tiene un precio, que normalmente se establ ece en términos de
porcentaj e sobre la cantidad prestaday durante un tiempo determinado.

Tiposdeinterés existentes
En cualquier economia de un pais existen diferentes tipos de interés, esto suele crear cierta confusion ala hora de
determinar el tipo de interés realmente aplicado en una determinada operacion.
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Tiposdeinterésbancarios

- Tipo deinterés preferencial a mejores clientes. Es @ que las entidades de crédito aplican a los préstamos que
conceden asus mejores clientes de activo. (son los clientes que tienen cuentas con el banco, por g emplo unatarjeta
de crédito, préstamos)

- Tipos de inter és aplicados a cr éditos nor males. Los que se conceden ala mayor parte de los clientes de activo,
tienen tipos de interés més elevados que € preferencia

- Tiposdeinterés de hipotecas los préstamos hipotecarios suelen concederse atipos de interés més bajos que € de
los créditos normales por estar destinados a la adquisicion de viviendas y tener la propia vivienda adquirida por
garantia

- Lostipos de interés de los depdsitos son los que abonan las entidades de crédito a sus clientes, y que varian s
son:

o Cuentas corrientes (tipos de interés muy bajos o nulos),

o Depositos de ahorro (un poco més elevados)

o Depositos a plazo (tipos mas atos dependiendo del plazo en que se mantengan inmovilizados los fondos son los
CDT).

0

GASTO PUBLICO

El gasto publico esla cuantia monetaria total que desembolsa el sector publico para desarrollar sus actividades. El
sector publico, como agente econdmico, tiene diferentes objetivos y funciones. Entre ellos, se encuentran objetivos
como reducir la desigualdad, redistribuir lariqueza o satisfacer diferentes necesidades a los ciudadanos de un pais.
En este sentido, el gasto publico es €l dinero que gasta el sector publico en llevar a cabo una serie de actividades.
Lo contrario del gasto publico es el ingreso publico.

Tipos de gasto publico
No todos los gastos son iguales. Al igual que ocurre en el sector privado, podemos clasificar e gasto en distintos
tipos. Los tipos de gasto publico son:

Gasto corriente: Losgastos corrientes son aquellos que realiza el Estado para su funcionamiento diario, son
repetitivos y se agotan en e primer uso, por gemplo, los Utiles de libreria o los sueldos de los docentes o de los
médicos pertenecientes a sistema de salud publica. Los gastos corrientes no incrementan el patrimonio del Estado,
aparecen como una pérdida en el cuadro de resultados.

- Gasto de capital: En cambio, losgastos de capital si incrementan el patrimonio del sector pablico, no son
repetitivosy no se agotan en el primer uso. Ejempl o de un gasto de capital |o constituye la construccion de un nuevo
edificio para unafacultad de una Universidad Publica

- Gasto deinversion publica: Lainversion publica esla utilizacion del dinero recaudado en impuestos, por parte
de las entidades del gobierno, para reinvertirlo en beneficios dirigidos a la poblacién que atiende, representada en
obras, infraestructura, servicios, desarrollo de proyectos productivos, incentivo en la creacion y desarrollo de
empresas, promocion de las actividades comerciales, generacion de empleo, proteccién de derechos fundamental es,
y mejoramiento de la calidad de vida en general. La inversién publica se encuentra regulada por leyes, normas y
procedimientos, que le definen lo que es viable y 10 que esta prohibido, los responsables y montos autorizados,
actividades permitidas y requisitos que deben cumplir.

Comparativo entrelainversion publicay privada:

Ambas inversiones son similares en la busgueda de gjecutar proyectos rentables y la obtencion de beneficios, pero
en la privada los beneficios son econémicos mientras que en la pablica los beneficios son sociales y en especie,
como la subvencién de los servicios publicos, la financiacion de créditos, el acceso a la educacion. Por elo, los
resultados de lainversion privada son mas féciles de medir y de hacer seguimiento, que cuando se relacionan con
indicadores de satisfaccién y bienestar.

Objetivos del gasto publico

Como deciamos a principio, el sector publico pretende conseguir unos fines. Para conseguirlos se sirve, en muchas
ocasiones, del gasto publico. Decimos en muchas ocasiones, ya que existe casos en que un aumento del gasto no
permite conseguir determinados fines. Aunque si que es cierto que, en la mayoria de casos, ayuda a conseguirlos.
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Entre los principal es objetivos del gasto publico se encuentran:
Distribuir lariqueza, mejorar € acceso alasalud delos ciudadanos, asegurar lajusticia, mejorar el empleo, fomentar
el crecimiento econdmico, salvaguardar el medio ambiente, permitir €l acceso a la educacion, garantizar una vida
digna, fortalecer las fuerzas armadas,

Podriamos afiadir muchos més, aunque los anteriores son un fiel reflgjo de lo que suelen intentar los Estados. Claro
que no siempre es asi. Por giemplo, lainversion en educacion, sanidad o servicios publicos en general dependerade
cada pais.

Importancia del gasto publico

El gasto publico es uno de los elementos mas rel evantes dentro de la politica econdmica de un pais, ya que permite
al Estado y sus organismos solucionar y satisfacer las necesidades de la comunidad. Gracias a gasto publico
pueden sufragarse gastos de servicios como seguridad, justicia, sanidad o educacion.

Una mala administracion de este gasto puede conducir a una devaluacion o g uste que perjudique la economia del
pais.

EL CRECIMIENTO ECONOMICO Y DESARROLLO ECONOMICO
El crecimiento econémico es entendido como la evolucion positiva de los esténdares de vida de un territorio,
habitual mente paises, medidos en términos de la capacidad productiva de su economiay de su renta dentro de un
periodo de tiempo concreto. El crecimiento econdmico es el aumento del PIB de un pais o 1o que es 1o mismo, un
incremento en la produccion de bienesy servicios.

La definicidon més estricta de crecimiento econdmico es la que indica que se produce un aumento en términos de
renta o de los bienes y servicios que la economia de un territorio produce en un tiempo determinado generamente
medido en afnos.

El crecimiento significa e aumento de la produccion que registra un pais a través del tiempo. El desarrollo
econdmico, estudiael crecimiento de un sistema econdmico en un periodo largo del tiempo, es estructural (largo
tiempo) incorporando las transformaciones que en ese horizonte ocurren: se transforma la estructura productiva, la
tecnologia, lasingtituciones, lasrelaciones socialesy politicas que inciden en laeconomia, las pautas de distribucion
del producto. Por tanto, alargo plazo, € crecimiento implica al desarrollo, ya que ocurren transformaciones en €
sistema. En un periodo largo de tiempo no hay crecimiento sin desarrollo.

El desarrollo econdmico requiere sostenibilidad desde el punto de vista social, es decir, que € crecimiento haga
posibles avances en la cohesion social, entendida como:

- Laigualdad de oportunidades (educacion, cultura),

- Lareduccion de discriminaciones sociales (sexo, raza, ideas),

- Lamenor desigua dad econémica (empleo, renta, riqueza),

- Lareduccién de laexclusion social (pobreza, marginacion).

En consecuencia, € desarrollo es un crecimiento que posibilita la igualdad de oportunidades, con un mercado de
trabajo que no discrimina (en razén de sexo, raza, ideas), que crea empleo (elevalatasa de actividad, reduce latasa
de paro) y disminuye el himero de pobresy excluidos.

El desarrollo se aplicatambién como un concepto de politica econdémica cargado de contenido socia y moral. Es el
desarrollo como objetivo de un pais, de una sociedad, de un colectivo. El desarrollo como meta, que generamente
significa un avance en €l bienestar social. Asi, € crecimiento econdmico solo es desarrollo en funcion de un mayor
bienestar, si es equitativo, s es modernizador y a mismo tiempo impulsor del progreso socia, si es sustentable, s
finalmente significa desarrollo humano, entendido como un avance haciala plena realizacion de todas | as personas.
Este concepto de desarrollo es el que generalmente proponen | os gobiernos, |os organismos multil ateral es dedicados
a desarrallo, los organismos no gubernamental es que plantean objetivos de progreso social, los partidos politicos,
etcétera.

El concepto de renta puede englobar dentro de esta definicion otros muchos indicadores econdémicos de bienestar
de un pais o region cualquiera. Aspectos como €l nivel de ahorro o de inversion de sus ciudadanos y su balanza
comercia son algunos que comunmente se tienen en cuenta ala horade estudiar € crecimiento econdmico. Dicho
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lo cua, e medidor maés utilizado para medir la evolucién econdmica suele ser |as fluctuaciones del PIB (Producto
interior bruto) del pais analizado.

Mediante el estudio del crecimiento econdmico son observados otros muchos aspectos de la vida productiva de una
economia, poniendo el foco en su nivel productivo, lacalidad delaeducaci on impartidaa sus ciudadanos, susindices
de mortalidad y natalidad o la esperanza de vida en su regién.

Por otro lado, habitualmente se suele identificar este tipo de crecimiento con éxito o no, como en el caso de
las recesiones econdmicas (donde se produce un decrecimiento de la actividad econdmica durante un periodo de
tiempo) y de las politicas econdmicas que practican |os paises del mundo, partiendo de labase de que si larenta de
un pais aumenta también lo hara el bienestar de sus ciudadanos.

No obstante, la distribucion de lariqueza de un pais 0 las caracteristi cas especificas de su sistema productivo pueden
esconder aspectos que la medicion en términos de renta no logra explicar con detale. El empleo del PIB como
medidor ayuda a simplificar la redidad a la hora de analizar e crecimiento, aunque no logre explicar con total
claridad la verdadera mejora de las condiciones de vida.

Factores de crecimiento econémico

En siglos de estudio de la economia se han desarrollado diferentes modelos sobre el crecimiento econémico y sus
causas. Estos son simplificaciones de larealidad Gtiles para buscar explicaciones sobre cdmo las economias crecen
y larazdn de sus cambios. Laidea genera que puede extraerse de ellos identifica ciertos factores como claves en €
crecimiento econémico como: Lainversion de capital, 1a educacién latecnologiay € ahorro.

Lainversion en capital: Clave para que los trabajadores realicen su labor productiva en mejores condicionesy con
la ayuda de més herramientas. La inversion de capital 0 es un término utilizado para designar e dinero que una
empresa invierte en activos fisicos. Las empresas utilizan la inversion de capital en el desarrollo de un nuevo
negocio, 0 como unainversion alargo plazo. Esto puede ser la adquisicién de una oficina nueva, un nuevo almacén
o larenovacion de maguinaria.

Lasinversiones de capital pueden ser activos fisicos nuevos o una expansion del valor de un activo ya existente. El
activo adquirido u optimizado habitualmente encga en una de estas tres categorias: propiedad, industria
(maquinaria) o equipamiento.

La educacién: O lo que es o mismo, la inversion en capital humano que dota a los participantes en € proceso
productivo de una preparacion que les ayudaaaumentar su produccion con los mismos recursosy ser mas efectivos.
El nivel de educacion puede moldear tu percepcion del mundo y puede contribuir a crecimiento social. Puede
Ilevarte atener la posibilidad de una mejor remuneracion, 1o que a su vez contribuye ala calidad de vida. También
puede contribuir alos procesos de |as tomas de decisiones que seran |os caminos que tomarés en la vida.

Latecnologia: Importante en el sentido de que facilita la evolucion en los model os de trabgjo, |as herramientas y
medios de produccién y lainvestigacion.

L atecnologiay el mundo tecnoldgico se ha aduefiado de la sociedad. El avance tecnol égico soporta un gran peso
de la economia. Tal es & peso que un fallo en e sistema podria desencadenar grandes contracciones en

el PIB Mundial.

El ahorro: a nivel macroecondmico, el ahorro es clave para impulsar la produccion y la modernizacién de las
empresas. El ahorro es la accidn de separar una parte de |os ingresos que obtiene una persona o empresa con € fin
de guardarlo para su uso en € futuro, ya sea para alglin gasto previsto o imprevisto, emergencia econémica o una
posible inversion. En términos de teoria econdmica el ahorro se refiere ala parte de la renta 0 ingreso no dedicada
aconsumo, sino aotros finesy es un concepto econémico importante. Existen diversas modalidades de ahorro, asi
como diversos instrumentos financieros destinados para incrementar € ahorro que se pretende redlizar.

El ahorro se encuentrainfluido y determinado por las politicas econémicas que siga un Estado (este puede afectar
lastasas de interés y otras variables que afectan el ahorro). Los cambios en latasa de interés, por giemplo, pueden
hacer que los ahorradores se sientan motivados o desmotivados a ahorrar. Un aumento en las tasas de interés puede
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hacer que los ahorradores tengan més razones para disminuir su consumo y ahorrar, o bien puede tener el efecto
opuesto

Cémo se mide el crecimiento econémico de un pais

Este crecimiento se puede medir en términos reales o nominales descontando |os efectos de lainflacion. Si el PIB
nomina de un pais haaumentado a unatasa del 5% y lainflacion acanza el 4% en el mismo periodo, se puede
decir, en términos reales, que latasa de crecimiento es del 1%.

Factores queimpiden € desarrollo econémico
En préximos apartados veremos que hay paises que tienen problemas para desarrollarse. Los principales factores
gue impiden este desarrollo son los siguientes.

A. Escasalibertad en algunos mer cados

En muchos paises subdesarrollados hay una fuerte intervencion en algunos mercados en 10s que no seria necesario,
yaque son perfectamente competitivos. Esto suele ser contraproducente, porque los mercados através delos precios,
guian alos consumidores y alos productores, diciéndoles que mercados y empresas son més rentables. Esto hace
gue no surjan muchas empresas que podrian ser rentables si hubiera libre mercado.

El sistema financiero también suele presentar mucha intervencién, por 1o que los ahorradores tienen dificultades
para sacar una rentabilidad, y aquellos que necesitan dinero tienen problemas para encontrarlo. Esto hace que sea
mas complicado llevar proyectos que serian muy buenos para la economia.

B. Problemas de déficit puablico e inflacién
Los Estados de estos paises suelen estar altamente endeudados (hay déficit publico) 1o que hace que mucha parte
del dinero de los impuestos tenga que destinarse a pagar intereses en lugar de proyectos interesantes para el pais.

En ocasiones | os gobiernos imprimen demasiado dinero, |o que provocainflacion. Esto hace que ahorrar no seatan
interesante o que dificulta que hayainversiones en e pais.

C. Escasez capital fisicoy humano

En estos paises hay pocas infraestructurasy fabricas, o que complicala creacion de riqueza. Esta situacion demas
no es fécil de superar. Para poder invertir hay que ahorrar, y los habitantes de estos paises |0 tienen complicado, ya
gue a tener ingresos bajos apenas se lo pueden permitir.

La situacién no mejora con €l capital humano, ya que la formacion es muy baja en estos paises, o que incide de
manera negativa en la productividad.

D. Larelacion comercial con los paises desarrollados

Siguiendo la teoria de la ventaja comparativa, estos paises deben especializarse en aquellos bienes en los que son
comparativamente mejores. Como no tienen mucho capital ni fisico ni humano, deben especializarse en sectores
poco cualificados que requieran mucha mano de obra. Ademés, dada la cantidad de tierras que tienen para cultivar,
la agricultura suele ser un buen sector para especializarse.

El problema es que los paises desarrollados (como la UE) a menudo ponen barreras proteccionistas que impiden a
estos paises exportar |os productos agricolas. El resultado es que estos paises acaban importando bienes de sectores
con elevada cualificacion y por tanto de elevado coste, y tienen problemas para exportar [0s suyos.

Esta es una critica hecha a menudo a los paises desarrollados, que ponen en dificultades a los paises menos
desarrollados.

Fendmenos fisicos como el climay las adversidades naturales.

E. Lascrisispaliticas

Serefiere alacarenciade equilibrio en el orden politico. Un Estado o sistemainternaciona es visto como inestable
o sufre deinestabilidad si es propenso aun conflicto bélico agran escala u otros cambios disruptivos. En un sistema
politico, lainestabilidad o crisis se refiere ala posibilidad de que el sistema fracasard a causa de una revolucién o
por una guerra civil. Falta de orden en e sistema politico y la sociedad, desequilibrios en e enfoque macro socio-
politico de un pais 0 unaregion.
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Ventajasy desventajas del crecimiento econémico
Ventajas
» Permite acanzar un nivel de vida mas elevado.
» Aumentala productividad.
» Si seincrementael ingreso naciona las autoridades obtienen mayores ingresos sin tener que elevar 10s tipos
impositivos.
» Politicas de distribucion mésigualitarias se pueden llevar a cabo con menor oposicion politica.
» Aumentae empleo y lacompetitividad.

Desventajas

» Elevada contaminacion producida por |os desechos toxicos emanados por lasindustrias.

» Faltade controles estatales hacia las industrias para obligarlas areducir el dafio ambiental.

» Imposibilidad de acceder alos beneficios del crecimiento econdmico por parte de determinados sectores debido
afactores como cultura, educacion, etc.

» Sacrificio por parte de los individuos en términos de sus presentes niveles de vida para lograr acumulacion de
capital y posteriormente invertir.

Losinversionistas pueden protegerse contra a gunaos riesgos, como €l del tipo de cambio, mediante una cobertura a
producto; pero sobre otros riesgos, como la inestabilidad politica, no tienen una forma efectiva de resguardar su
inversion.

Es por esto que se recurre a larealizacion de un andlisis profundo y detallado de la deuda del pais. También de su
estado politico, econémico y social, para que, con base en estos resultados, sean tomadas decisiones econdmicas
trascendentes.

Ciclos dela economia

El ciclo econdmico es una serie de fases por las que pasala economiay que suceden en orden hasta llegar alafase
final enlaque @ ciclo econdmico comienza de nuevo. Pasa por periodos de recesion y periodos de expansion. Este
fendmeno ha sido comdn a lo largo de la historia econdémica, conociéndose con otras denominaciones como “ciclos
comerciales” o “fluctuaciones ciclicas”.

Se le conoce como ciclo debido a que una vez terminado comienza de nuevo desde € inicio formando una rueda
continua. Sin embargo, debido a su imprevisibilidad no se puede tomar esto como unareglaformal.

En las fases acistas la economia mejoray se crea empleo, mientras que en las bgjistas |a economia decrece. Es en
los periodos de contraccion cuando se desatan |as crisis econdmicas

Fases de |os ciclos econdmicos

Sueledividirse lavidadel ciclo econdmico en diferentes partes:

Recuperacion: Fase del ciclo en que la economia esta estancada o crece ligeramente.

Expansién: Fase de mayor crecimiento econdmico. La economia esta en expansién cuando la actividad general en
la fase de recuperacion supera e auge del ciclo econdmico inmediatamente anterior. Crecen el empleo y la
productividad. Los precios aumentan.

Auge: Faseen qued crecimiento econdémico empiezaamostrar sefial es de agotamiento. Esel momento méas elevado
del ciclo econémico. En este punto, € empleo y la produccién estén en su punto més alto, aumentan |os precios.

- Recesién: La actividad econdémica se reduce. Conlleva una disminucion del consumo, de la inversion y de la
produccién de bienes y servicios, lo cual provoca a su vez que se despidan trabajadores y por tanto, aumente
el desempleo.

- Depresion: Cuando nos encontramos en una fase de recesion continuaen el tiempo y sin prevision de megjora. Es
el punto mas bgjo del ciclo. Se caracterizapor un ato nivel de desempleo y una baja demanda de os consumidores.

La duracién del ciclo econdmico es ago muy debatido ya que raramente han tenido la mismatemporalidad alo
largo de la historia. En ocasiones se han dado las cuatro fases en tan solo dos afios y en otras ocasiones han pasado
mas de 10 afios para ver las cuatro fases de forma continuada.
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Ciclo econamico
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Como ya hemos comentado anteriormente, laeconomiaes ciclica. Se vadesarrollando en diferentes fases
de subidas y bgjadas que formaun ciclo a que se vuelve con el tiempo. Debemos saber que los ciclos no
tienen un tiempo determinado, por lo que pueden ser muy diferentes segun la situacion y € territorio
concreto.

¢Como saber la fase del ciclo en que nos encontramos?

Los ciclos econdmicos son medidos principalmente en niveles de actividad econdmica de determinados periodos,
normal mente hablariamos de meses 0 afios. No es muy complicado saber lafase del ciclo econdmico en que estamos,
pero si se antoja muy complicado saber cuando va a terminar una fase y comenzar la siguiente. Asi como cuénto
durarala siguiente. Una de | as principal es formas de medicién es con ayuda del PIB. Basicamente, si €l PIB sube,
estariamos en unasituacion expansivay de creacion deriqueza. S el PIB baja, estamos en una situacion de recesion
y pérdidade riqueza.

Otra pista clara para conocer en qué situacion estamos dentro de un ciclo econémico es analizar el factor empleo.
Dependiendo de la tasa de desempleo de una economia con respecto a su media historica se puede intuir en lafase
del ciclo en que nos encontramos. En recesion, parece casi imposible encontrar un puesto de trabgjo y la tasa de
paro es elevada. Mientras que en épocas de bonanza o expansion en lugar de darse pérdida de empleos se da la
situacion de creacion de nuevos.
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